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Resumen

Las relaciones econdmicas de Angola con el resto del mundo, estan basadas
en una apertura unilateral, y un acuerdo de complementacion econdémica
susceptible de ser revisada, por lo que se hace evidente la necesidad de
profundizar en su estudio cada vez mas con el objetivo de conocer las causas,
y efectos que puedan ser tenidos en cuenta a la hora de tomar decisiones en el
corto, mediano y largo plazo. La investigacion de tipo exploratoria se le realizé
a la Republica Popular de Angola, la cual tiene como problematica la poca
apertura comercial mas alld del petréleo ya que no tiene suficientes
herramientas para poder desarrollarse en el ambito internacional generandole
serios problemas al momento de exportar sus productos, lo cual en muchas
ocasiones le impide obtener una balanza comercial favorable., por lo que se
plantea como objetivo: diagnosticar el estado de la situacion actual de las
relaciones comerciales de Angola con el resto del mundo. Para ello fue
necesario realizar un analisis conceptual de las categorias relacionadas con el
comercio internacional y las relaciones comerciales dentro del objeto de estudio
de las relaciones econdOmicas internacionales y el campo de accion de las
relaciones comerciales de Angola. Se utilizaron métodos teoricos, que
permitieron diagnosticar la situacion comercial de Angola en las condiciones
actuales, por lo que se pudo realizar recomendaciones de mejora en el orden

tedrico.

Palabras clave: Comercio internacional, relaciones comerciales.



Summary

The economic intercouses with the remains of world, are based on an unilateral
opening in Angola, the concurrence in huffy economic execution in being
checked in which the need for compounding is made patent managed each time
to a greater extent to know about the causes with the target on him, there the
effects that can be held in account in the hour in being able to take decisions in
the short, average and long time Ilimit. | know the exploratory type
determination, happened when the Republic in such Angola has like debatable,
commercial opening has sufficient kits for the petroleum since no more there to
can develop on the international scope generate it the serious troubles in the
moment for being able to export his merchandises, the such prevents getting
favorable trade balance on many lanthanums occasions for what is presented
like a target: Diagnosing state in current situation in dealings in Angola with him
rest of the world. It stops, it was necessary to perform a conceptually analysis in
the classes related to the international trade and the inside dealings of the
object in a study, the international economic records and the field in act in the
dealings in Angola. The theorist's methods that permit diagnosing the
commercial situation in Angola in the current states were used, for this reason.
If can be able to gain recommendations of improvement on the theoretical

orderliness.

Cardinal Word: Trade internaciotional, commercial dealings.
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Introduccién

Introduccion

En los ultimos afos, la economia mundial ha experimentado profundos
cambios. Estos cambios han convertido un comercio puramente nacional en un
comercio global, es decir, practicamente un comercio en el que el mercado es
todo el mundo.

El mundo ha asistido a una extraordinaria intensificacion de las tendencias
mundiales que se insinuaban en décadas anteriores, y que afectan a todos los
paises y obligan a reciclar los conceptos y a revalorizar la utilidad de los
procesos de integracion. Las caracteristicas estructurales y coyunturales de las
relaciones internacionales y del desarrollo interno de los paises en lo politico,
en lo econdmico y en lo social sufrieron fuertes transformaciones y siguen
evolucionando con gran dinamismo, tanto en el plano de los hechos, como en
el de los conceptos, las teorias, y las ideologias que orientan en el que hacer
de los gobiernos y los agentes econdmicos y sociales.

La mayoria de los paises luchan por participar fructiferamente en el comercio
internacional, con el fin de elevar el nivel de vida de sus ciudadanos, se
importan y exportan bienes, servicios y capital, piden y conceden préstamos a
extranjeros, imitan las tecnologias extranjeras o venden nuevos productos a
otros paises. Sus gentes viajan por todo el mundo por motivos de negocios y
de placer, etc. A largo plazo, los paises luchan generalmente por mantener en
equilibrio las importaciones y las exportaciones. El objetivo de expandir el
comercio internacional ha cobrado una creciente importancia, ya que todos los
paises del mundo han observado que éste, fomenta la eficiencia y acelera el
crecimiento econémico.

El fendmeno de la relacion comercial en el @mbito internacional, asi como la
apertura y los ajustes en los ambitos internos resolvieron algunos problemas, e
intensificaron otros pero en definitiva crearon nuevas oportunidades para los
paises, los gobiernos y los agentes economicos, en particular. Las relaciones
comerciales colocan a los paises en desarrollo frente a grandes riesgos y a
grandes oportunidades, en el contexto del inevitable cambio en la insercién
internacional por el que deben pasar nuestros paises, y en el cual existe un
complejo esquema de estrategias de comercio internacional, de relaciones
bilaterales, subregionales, regionales y mundiales, la integracion pasa a tener

la utilidad de contribuir a la atenuacion de los problemas de riesgo por un lado
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Introduccién

y, por el otro, al aprovechamiento de las oportunidades para una insercion
internacional competitiva.

En el escenario de apertura de mercado se desarrolla las relaciones
econdémicas de Angola con el resto del mundo, basadas en una apertura
unilateral, y un acuerdo de Complementacién econdémica que luego de afios de
vigencia necesariamente debe ser evaluado.

Las relaciones economicas internacionales de los paises subdesarrollados
ocupan el lugar central en el intercambio de mercancias y el movimiento de
capitales y otros recursos financieros. En la medida en que el capitalismo se
desarrolla en el escenario de la economia mundial, considerado como "el
sistema de relaciones de produccion y de relaciones de cambio
correspondientes, que abarcan la totalidad del mundo”, las relaciones
econdémicas, no estan ya confinadas a simples cambios de mercancias; estos
son suplementados, por movimientos de capital, es decir exportaciéon por
algunos paises e importacion por otros, de mercancias que tienen
caracteristicas y funciones especificas del capital. (Eco, 2000).

La politica comercial de Angola esta orientada a lograr una mayor insercion en
el comercio internacional para volver mas eficiente, diversificada y competitiva
la produccién nacional, aprovechando las ventajas comparativas y la apertura
de nuevos mercados, eliminando distorsiones y obstéaculos al flujo comercial,
poniendo también en marcha un programa de ajuste estructural.

A pesar de la escasez de trabajos académicos sobre el tema abordado, hay
algunos estudios, informes, notas técnicas y relatorias oficiales a ese respeto,
posibilitando el acceso a las informaciones imprescindibles a la investigacion.
El reto consiste en reunir y analizar al mayor nimero de informacion posible en
cuanto a la relaciones comerciales en la economia mundial, especificamente
en la Economia angolana.

Situacion Problematica

Las empresas angolanas tienen muy poca apertura comercial mas alla del
petréleo ya que no tienen suficientes herramientas para poder desarrollarse en
el d&mbito internacional generandole serios problemas al momento de exportar
sus productos, lo cual en muchas ocasiones le impide obtener una balanza

comercial favorable.
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Problema de investigacién
¢, Como diagnosticar la situacion comercial de Angola con el resto del mundo?
Objetivo de General: Proponer un procedimiento para el diagndstico el estado
de la situacion actual de las relaciones comerciales de Angola con el resto del
mundo.
Objeto de estudio: Relaciones Economicas Internacionales
Campo de accion: Relaciones comerciales de Angola con el resto del mundo.
Preguntas cientificas:
+ ¢ Cudles son los fundamentos teéricos que sustentan el estado del arte?
+ ¢Cual seria el procedimiento para diagnosticar la situacion comercial de
la Republica Popular de Angola?
+ ¢Cuales son los resultados de la aplicacion del procedimiento disefiado?
Tareas de investigacion:
+ Fundamentacion de los conceptos y categorias relacionados con el
estado del arte.
+ Disefio de un procedimiento para el diagnéstico de la situacion actual de
las relaciones comerciales de Angola con el resto del mundo.
+ Aplicacion del procedimiento disefiado para el diagnéstico de la situacion
comercial de Angola.
El trabajo de diploma se estructura en introduccién, desarrollo que aborda tres
capitulos:
Capitulo I. Se realiza una fundamentacion de las categorias y conceptos
tedricos relacionados con el comercio internacional y las diferentes teorias
existentes, para ello se exponen las relaciones comerciales, los tratados
comerciales, asi como la composicién del comercio mundial.
Capitulo 1. Comprende la parte operacional de la tesis, donde se desarrolla el
procedimiento a seguir para la investigacibn de campo necesario, la cual con
sus resultados es posible conocer los problemas que existen de manera, que
permita dar las recomendaciones necesarias para las mejoras.
Capitulo 1ll. Se muestra el resultado de la aplicacion del procedimiento
disefiado para el analisis y evaluacion de la situacion de las relaciones
comerciales de Angola y se realiza una propuesta de medidas que debian ser
analizadas dentro de las politicas macroeconémicas ademas de las

conclusiones, recomendaciones, bibliografia y anexos.
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Capitulo 1. Fundamentacién teérica de las relaciones comerciales

En el presente capitulo, se realiza una fundamentacion de las categorias y

conceptos tedricos relacionados con el comercio internacional y las diferentes

teorias existentes, para ello se exponen las relaciones comerciales, los tratados

comerciales, asi como la composicién del comercio mundial.

Diagrama 1.1. Hilo conductor del capitulo |
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1.1. Teorias del Comercio internacional

La teoria del comercio internacional tuvo su origen en los aportes de Adam
Smith y David Ricardo.

“Segun Adam Smith” quien en 1776 publico su obra la investigacion sobre la
naturaleza de las naciones en la cual atacaba la visibn mercantilista de
comercio y promulgada el libre comercio como la mejor politica para las
naciones del mundo. A. Smith sostenia que con el libre comercio cada pais
podria especializarse en la produccion de aquellos bienes en los cuales tuviera
ventaja absoluta, es decir en aquellos que pudiera producir bajo principio de
racionalidad econdmica (minimizar los costos y maximizar ganancia), e
importar aquellos bienes en los cuales tuviera una desventaja absoluta o sea,
aguellos que no pudiera producir eficientemente.

La economia ensefia que se puede beneficiar cuando esas mercancias y
servicios se comercializan. Dicho simplemente, el principio de la “ventaja
comparativa” significa que los paises prosperan, en primer lugar, aprovechando
sus activos para concentrarse en lo que pueden producir mejor, y después
intercambiando estos productos por los productos que otros paises producen
mejor.

“Segun David Ricardo” establecié aunque el pais tuviera una desventaja
absoluta en la produccion de bienes con respecto a otros paises, el comercio
mutuamente ventajoso todavia podria tener lugar; la nacion menos eficiente
debera especializarse en la produccion y exportacion del bien en el cual su
desventaja absoluta fuera menor, este es el bien en el cual el pais tiene una
ventaja comparativa; por otro lado, el pais deberia importar el bien en donde la
desventaja absoluta fuese mayor (donde al pais le resultaria muy costoso la
produccion de un bien.) Ricardo baso su razonamiento en un namero de
supuesto entre las que esta la teoria del valor-trabajo, que establece que el
valor o el precio de un bien, es igual a la cantidad de trabajo empleado en la
produccion de dicho bien, la ley de las ventajas comparativas es valida y
puede, aplicarse en la practica. (Salvatore, 1990)

Siglos después, “Samuelson” sostiene que un pais comerciara con otras
regiones en una situacion de satisfacer la demanda de su mercado aunque

este tenga desventaja absoluta en la produccion de todos los bienes.
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El principio de las ventajas comparativas establece que cada pais se
especializa en la produccion y exportacion de los bienes con costo
relativamente bajo, en los cuales es relativamente mas eficiente que los demas,
e importara los bienes que se produzcan a un costo relativamente elevado en
los cual sea relativamente menos eficiente que los demas para producirlos.
Segun Tamames” es el intercambio de bienes y servicios entre paises. “Los
bienes pueden definirse como productos finales, productos intermedios
necesarios para la produccion de los finales o materias primas y productos
agricolas y también el comercio internacional aumenta el mercado potencial de
los bienes que produce determinada economia, y caracteriza las relaciones
entre paises, permitiendo medir la fortaleza de sus respectivas economias. Se
mide con las exportaciones e importaciones de los bienes y servicios.

La explicacion clasica del comercio internacional se basa en la teoria de la
ventaja comparativa, que afirma que los paises se especializaran en aquellos
bienes y servicios en los que tengan mayores ventajas en costos, es decir, que
puedan producirlos con costos relativamente menores que en los demas
paises. Ademas, existen otras ganancias econdmicas derivadas del comercio
internacional como el incremento de la produccion mundial que hace que los
recursos se asignen de forma mas eficiente, lo que permite a los paises (y por
tanto a los individuos) consumir mayor cantidad y diversidad de bienes. Todos
los paises tienen una dotacion limitada de recursos naturales, pero todos
pueden producir y consumir mas si se especializan y comercian entre ellos. La
competencia derivada del comercio internacional también obliga a las
empresas nacionales a producir con mas eficiencia, y a modernizarse a través
de la innovacion. La importancia del comercio internacional varia en funcion de
cada economia nacional. (Tamames, 1992).

Dada la importancia del comercio internacional para una economia concreta,
los gobiernos a veces restringen la entrada de bienes foraneos para proteger
los intereses nacionales: a esta politica se la denomina proteccionismo. La
intervencion de los gobiernos puede ser una reaccion ante politicas
comerciales emprendidas por otros paises, o0 puede responder a un interés por
proteger un sector industrial nacional poco desarrollado. Desde que surgio el
comercio internacional moderno, los paises han intentado mantener una

balanza comercial favorable, es decir, exportar mas de lo que importan.
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En una economia monetaria, los bienes no se intercambian por otros bienes,
sino que se compran y venden en el mercado internacional utilizando unidades
monetarias de un Estado. Para mejorar la balanza de pagos (es decir, para
aumentar las reservas de divisas y disminuir las reservas de los demas), un
pais puede intentar limitar las importaciones. Esta politica intenta disminuir el
flujo de divisas de un pais al exterior.

Como se ha sefialado, la aparicion del comercio internacional aumenta el
namero de mercados potenciales en los que un pais puede vender los bienes
que produce. El incremento de la demanda internacional de bienes y servicios
se traduce en un aumento de la produccidon y en el uso mas eficiente de las
materias primas y del trabajo, lo que a su vez aumenta el nivel de empleo de un
pais. La competencia derivada del comercio internacional también obliga a las
empresas nhacionales a producir con mas eficiencia, y a modernizarse a través
de la innovacién. La importancia del comercio internacional varia en funcion de
cada economia nacional, ciertos paises so6lo exportan bienes con el fin de
aumentar su mercado nacional o para ayudar en el aspecto econémico a
algunos sectores deprimidos de su economia. Otros dependen del comercio
internacional para lograr divisas y bienes para satisfacer la demanda interior.
Durante los ultimos afios se considera al comercio internacional como un medio
para fomentar el crecimiento de una determinada economia; los paises menos
desarrollados y las organizaciones internacionales estan fomentando cada vez
mas este patrén de comercio. (Tamames, 1992).

Existen diferencias entre el comercio internacional de bienes, mercancias,
visible o tangible y el comercio internacional de servicios invisible o intangible.
Los movimientos internacionales de factores productivos y, en particular, del
capital, no forman parte del comercio internacional aunque si influyen en este a
través de las exportaciones e importaciones ya que influyen en el tipo de
cambio.

El intercambio internacional es también una rama de la economia,
tradicionalmente el comercio internacional es justificado dentro de la economia
por la teoria de la ventaja comparativa o por la mayor existencia de productos o
bienes intercambiados, tendientes a incrementar la oferta en el mercado local.
El comercio exterior se define como el intercambio de bienes y servicios entre

dos bloques o regiones econdmicas. Como por ejemplo el intercambio de
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bienes y servicios entre la Union Europea y Centroamérica. Las economias que
participan de éste se denominan abiertas. Este proceso de apertura externa se
produce fundamentalmente en la segunda mitad del siglo XX, y de forma
espectacular en la década de los 90 al incorporarse las economias
latinoamericanas y de Europa del Este. La internacionalizacion y la
globalizacion son fendbmenos que actualmente se encuentran presentes en las
interrelaciones humanas en muchos ambitos y en relacién a este ensayo,
comercial.

A través de la historia desde los inicios del Mercantilismo hasta el
Neoproteccionismo se han experimentado un gran numero de teorias del
comercio que tratan de explicar tal intercambio de bienes y de servicios,
pasando por teorias clasicas y neoclésicas que fomentaban la libre circulacion
de las mercancias basadas en ventajas absolutas, comparativas reciprocas (de
Adan Smith, David Ricardo y Stuart Mill) etc. hasta aquellas que indagaban a
favor de la proteccion del mercado interno fomentando una balanza
superavitaria en los tiempos del Mercantilismo o bien hasta hoy podemos
ejemplificar este fendmeno con el Neoproteccionismo.

1.2. Comportamiento de la Economia mundial a partir del 2000.

Las condiciones mundiales inusitadamente favorables, como los elevados
precios de las materias primas y el rapido desarrollo de los mercados
financieros, incrementaron el crecimiento potencial en varias economias en la
década de 2000, y en varios casos a €so se sumoO un componente ciclico. A
medida que se estabilizaban los precios de las materias primas y se
endurecian las condiciones financieras, el crecimiento potencial bajaba,
produciendo en algunos casos un drastico ajuste ciclico. Frente a estas
condiciones cambiantes, los gobiernos de las economias de mercados
emergentes tuvieron ante si dos retos. El primero fue adaptarse a un
crecimiento potencial mas bajo, aunque cierta disminucion del crecimiento
respecto de la década de 2000 fue inevitable, las reformas estructurales podian
ayudar a facilitar el ajuste y se hacian cada vez mas urgentes. La lista fue
conocida: desde el reequilibrio orientado al consumo en China, hasta la
eliminacion de las barreras a la inversion en Brasil e India. El segundo reto
consistid en afrontar el ajuste ciclico, y aqui también tuvieron validez las

recomendaciones de siempre.
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En la mayoria de los paises de Africa subsahariana se observo un repunte
paulatino del crecimiento, pero a tasas inferiores a las de la ultima década del
siglo XX debido a la caida de los precios de las materias primas. Esto se debe,
mas que todo, al continuo ajuste que exigen el abaratamiento de las materias
primas y el costo mas alto de endeudamiento, factores que constituyen un
pesado lastre para algunas de las economias mas grandes de la region
(Angola, Nigeria y Sudéfrica), asi como para una serie de exportadores mas
pequefios de materia prima.

Tras el deslucido resultado de 2016, las proyecciones apuntaron a un repunte
de la actividad econdémica en 2017 y también al 2018, especialmente en las
economias de mercados emergentes y en desarrollo. Sin embargo, existe una
amplia dispersion de posibles desenlaces en torno a las proyecciones, dada la
incertidumbre que rodea a la orientacion de las politicas del gobierno
estadounidense entrante y sus ramificaciones internacionales.

En un andlisis por sub areas y paises de la region SSA, el conjunto de paises
exportadores de petréleo, el FMI apunta a que tras una contraccién en 2016 de
-1,9%, se espera que crezcan un 0,6% en 2017 y un 1,6% en 2018. En
concreto, Angola registré una tasa de crecimiento en 2016 de -0.7%, para
crecer en los dos préximos afios un 1,5% y un 1,6% respectivamente. En
Nigeria, tras decrecer su PIB real en 2016 un -1,6%, la economia nigeriana se
estima que crezca un 0,8% en 2017, como consecuencia de la recuperacion de
la produccién de petréleo y de la fortaleza del sector agricola. Asi, para 2018
las estimaciones apuntan a una aceleracién, pudiendo alcanzar un 1,9%.

El conjunto de paises de ingresos medios, registré un crecimiento en 2016 de
2,0%, para acelerarse ligeramente, pudiendo alcanzar una tasa de 2,5% en
2017 y 3,2% en 2018. En Sudéafrica, tras crecer en 2016 un 0,3%, las
previsiones sefialan que en los dos proximos afios crezca a un 0,7% y un 1,1%
respectivamente. Esto es debido a unos precios de exportacion de materias
primas mas favorables y una fuerte produccion agricola. En Camerin su
crecimiento se cifr6 en un 4,7% en 2016, para moderarse ligeramente en 2017
(4,0%), y acelerarse nuevamente en 2018 (4,6%). Por su parte, Senegal,
continuara su expansion creciendo en 2017 y 2018 a unas tasas de 6,8% y

7,0% respectivamente, tras haber crecido en 2016 un 6,7%.
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En los paises de bajos ingresos, en su conjunto el crecimiento econémico en
2016 fue de 5,3%. Segun el FMI, esta region se aceleraria en 2017 y 2018
creciendo a una tasa de 5,6% y 5,9% respectivamente. En paises como
Etiopia, se prevé que crezca en 2017 y 2018 a una tasa de 8,5%, acelerandose
respecto a 2016 (8,0%). En Kenia, la tasa de crecimiento de 2016 se cifr6 en
5,8%, asi mismo, se espera que en 2017 se modere hasta un 5,0%, para volver
a incrementarse en 2018, pudiendo alcanzar un 5,5%. La economia de
Tanzania registré un incremento en 2016 de un 7,0%, las estimaciones sefialan
que crezca un 6,5% en 2017 y un 6,8% en 2018.

Respecto a los paises del norte de Africa, no comprendidos en el SSA, el FMI
proyecta para Marruecos un aumento del PIB real para 2017 de un 4,8%,
acelerandose respecto a 2016 (1,2%). Para 2018 la economia marroqui
perderia impulso y anotaria una tasa de 3,0%. A su vez, Egipto, que crecié un
4,3% en 2016, continuaria mostrando crecimientos dinamicos de 4,1% en 2017
y de 4,5% en 2018. En Tunez, tras crecer un 1,0% en 2016, las previsiones
apuntan a una aceleracién en 2017 y 2018, pudiendo alcanzar unas tasas de
2,3% y 3,0% respectivamente. (FMI, 2017)

El crecimiento del producto mundial durante el tercer trimestre de 2016 rondé
3,0% (a una tasa anualizada); es decir, aproximadamente igual que en los dos
primeros trimestres del afio. Sin embargo, esta tasa de crecimiento promedio
estable ocultd6 divergencias entre los diferentes grupos de paises. El
crecimiento repunt6é con mas vigor de lo previsto en las economias avanzadas,
mayormente porque el efecto de lastre que generaban las existencias se habia
atenuado y porque la produccion manufacturera revivio en cierta medida.

El crecimiento mundial, alcanz6 un 3,1% para 2015, un 3,4% en 2016 y se
estima 3,6% en 2017. (FMI, 2015)

1.3. Comercio internacional de mercancias.

Al analizar la economia debemos revisar la dimension que trasciende las
fronteras de un pais, es decir la que aborda los problemas econdémicos con
fines internacionales. La importancia que tienen las relaciones internacionales
en el campo comercial, politico o cultural ha alcanzado, a nivel mundial, un
profundo significado, a tal grado que no se puede hablar tan sdlo intercambio
de bienes sino de programas de integracion. Comercio internacional es el

intercambio de bienes econdémicos que se efectla entre los habitantes de dos o
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mas naciones, de tal manera, que se dé origen a salidas de mercancia de un
pais (exportaciones) entradas de mercancias (importaciones) procedentes de
otros paises.
El origen del comercio internacional se encuentra en el intercambio de riquezas
o0 productos de paises tropicales por productos de zonas templadas o frias.
Conforme se fueron sucediendo las mejoras en el sistema de transporte y los
efectos del industrialismo fueron mayores, el comercio internacional fue cada
vez mayor debido al incremento de las corrientes de capital y servicios en las
zonas mas atrasadas en su desarrollo.
Brinda los siguientes beneficios:
+ El Comercio Internacional permite que un pais cuente con mayor
cantidad de bienes que los que podrian producirse en aislamiento, con
una dotacion escasa de recursos productivos.
+ Mientras mas favorable sea la relacion real de intercambio para un pais,
mayor sera el beneficio que le producira el comercio internacional en
comparacion con los que obtengan los restantes paises.
+ La Utilidad la determina la empresa: “utilidad pretendida”; condicionada
por la competencia en el mercado internacional.
+ Los incentivos: son los que promueve el estado para el desarrollo de las
exportaciones; tanto de orden fiscal como financiero.
Dentro de sus operaciones se encuentran entre otras:
Las exportaciones e las importaciones
Exportacion: la exportacidén comienza con la participacion en una exposicion de
caracter internacional, en la que se contacta con agentes extranjeros que
comienza a realizar pedidos. Las exportaciones representan el valor de todos
los bienes y servicios creados en el pais durante un periodo dado y que se
destinan a la satisfaccion de necesidades de otros paises. Es la salida de
mercancias, capitales y servicios con destino al mercado exterior. La
exportacion, se halla condicionada para el desarrollo de la produccion mercantil
y por la divisién internacional del trabajo. Incluye todas las mercancias y
servicios vendidos en el exterior como las donaciones efectuadas.
Entre los beneficios de la exportacion encontramos:

La competitividad.

El costo local.

11
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En algunos casos la calidad.

Expansion del mercad

Obtencion de divisas etc.
Chavez, 2005
1.3.1. Razones para exportar
Para hacer frente a las tendencias de comercializacion externa, la politica
comercial de cada pais es aquella que toma el gobierno de cada Estado como
respuesta a los flujos de comercio, su actitud frente a las distintas practicas
comerciales y la marcha de la economia. Tras estas caracteristicas el gobierno
define las posturas y participacion en este comercio, dejando fluir mas
libremente el comercio u optando por la proteccion de sus industrias
nacionales.
Actualmente se ha propugnado por la libre comercializaciéon, sin embrago
existen politicas o barreras que tratan de entorpecer los flujos comerciales
(Proteccionismo) o que bien prefieren la liberalizacion comercial
(Neoproteccionismo) para incrementar los flujos de mercancias.
En la actualidad las empresas deben conocer y aprovechar las modalidades del
comercio, asi como sus variantes ya que el mercado internacional, la
globalizacion y el neoliberalismo exigen las aperturas comerciales.
En este sentido los gobiernos centrando sus objetivos por una estabilidad
macroecondémica y comercial sustentable, tienden a enfocar sus esfuerzos en
la actividad exportable por distintas razones y fines dentro de los cuales se

destacan:

+ Mejorar la competitividad e imagen del pais.

-

Tener mayor estabilidad financiera por flujos en otras divisas.
+ Tener mejor aprovechamiento de las capacidades de produccién
instaladas en el pais.
+ Reducir los costos por mayores volimenes de venta.
+ Tener créditos menos caros.
(Douglas, 2004)
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1.3.2. Laimportacion de mercancias

La Importacion (M), representa el valor de todos los bienes y servicios con que
cuenta la economia durante un periodo dado y que no han sido creados en el
territorio nacional. Es la introduccién de mercancias, capitales y servicios
extranjeros en el mercado interior de un pais. Incluye tanto los productos
comprados en el exterior como las donaciones recibidas.

La importacién, como la exportacion, también se halla condicionada por el
desarrollo de la produccién mercantil y por la division internacional del trabajo y
cuando el valor de las importaciones es sistematicamente superior al valor de
las exportaciones, se produce un peligroso desnivel en la Balanza Comercial
(Borisov y Zhamin, 1991).

La principal ventaja de la importacion la constituye el introducirse al comercio
internacional con un costo relativamente bajo. EI ambito de las relaciones
comerciales lo constituyen, la comercializacion, los estimulos financieros, las
franquicias impositivas, los instrumentos de pago, el régimen de cambios, el
régimen normativo, el transporte internacional, los fletes y los seguros.

Una de las formas mas sencillas de limitar las importaciones consiste en
impedir que entren en el pais bienes producidos en el extranjero. Por lo
general, se establece un limite cuantitativo a la entrada de productos foraneos.
Estas restricciones cuantitativas se denominan contingentes. También son
utiles para limitar la cantidad de divisas o de moneda nacional que puede entrar
y salir del pais. Los contingentes a la importacion representan el medio mas
rapido para frenar o revertir una tendencia negativa en la balanza de pagos de
un pais.

La economia ensefia que puede obtener beneficios cuando esas mercancias y
servicios se comercializan. Dicho simplemente, el principio de la "ventaja
comparativa" significa que los paises prosperan, en primer lugar, aprovechando
sus activos para concentrarse en lo que pueden producir mejor, y después
intercambiando estos productos por los productos que otros paises producen
mejor. El comercio internacional obedece a dos causas:

Distribucion irregular de los recursos econdmicos.

Diferencia de precios, la cual a su vez se debe a la posibilidad de producir

bienes de acuerdo con las necesidades y gustos del consumidor.
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Los datos demuestran que existe una relacion estadistica indudable entre un
comercio mas libre y el crecimiento economico. La teoria econdmica sefala
convincentes razones para esa relacion. Todos los paises, incluidos los mas
pobres, tienen activos humanos, industriales, naturales y financieros que
pueden emplear para producir bienes y servicios para sus mercados internos o
para competir en el exterior. La economia nos ensefia que podemos
beneficiarnos cuando esas mercancias y servicios se comercializan. Dicho
simplemente, el principio de la "ventaja comparativa" significa que los paises
prosperan, en primer lugar, aprovechando sus activos para concentrarse en lo
gue pueden producir mejor, y después intercambiando estos productos por los
productos que otros paises producen mejor. (Troncoso, 2000, P.107)

1.3.3. Modalidades de Comercio

Asi mismo el comercio para hacer frente a los cambio en materia econdmica,
tecnoldgica y de interaccion humana etc. ha tenido que adaptarse a los
distintos cambios y modelos llevados a cabo por el hombre y es asi como
surgen las Modalidades de Comercio, que son las representaciones mas
comunes de las distintas formas en las que se lleva a cabo el intercambio de
bienes y servicios.

Entre estas modalidades tenemos al Comercio Internacional de Bienes y de
servicios; los bienes circulan de manera internacional donde los productores y
compradores intercambian determinados objetos fisicos entre determinados
paises.

Para poder agilizar tales transacciones existen determinados mecanismos que
facilitan las operaciones, tales como organismos internacionales, tratados de
libre comercio, figuras de arbitraje internacional (cuando existan controversias)
etc. a su vez existen mecanismos como los aranceles que entorpecen tal flujo y
como ejemplos podemos tener maquinaria, equipos electronicos, productos
alimenticios, farmacéuticos etc.

Para los servicios podemos distinguir entre Acciones Tangibles que son todas
aguellas que tienen relacién con servicios dirigidos a bienes y otras posesiones
fisicas como transportacién de carga, reparacion y mantenimiento de equipo
industrial, servicios de limpieza, lavanderia y tintoreria, jardineria, veterinaria
etc. en cuanto a las llamadas Acciones Intangibles compuestas por servicios

gue no necesariamente involucran manipulacion o transmision de productos
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fisicos, sino mas encaminadas a la utilizacion de mecanismos ideados o
provenientes de la inteligencia humana y de un proceso mental como ejemplos
tenemos a los servicios dirigidos a banca, aspectos juridicos, de contabilidad,
valores, seguros, patentes o marcas etc.

La transmisién de tecnologia y propiedad intelectual se da de tal manera en las
gue las empresas o los paises pueden intercambiar innovaciones tecnoldgicas
y propiedad en marcas o patentes y esto puede ser impulsado ente otros
medios por el uso de tratados de libre comercio o acuerdos bilaterales.

Con lo que respecta a la propiedad intelectual y patentes es necesario
mantener en especificacion tales conceptos, debido a que estas se encuentran
protegidas por los derechos de autor o actividad creadora, lo que significa que
estas no pueden ser utilizadas por terceras personas a menos que cuenten con
el permiso del inventor de las mismas, como puede ser mediante el uso de
franquicias o del Licensing.

En cuanto a la propiedad intelectual actualmente se pueden observar diversas
controversias en relacion al manejo de las mismas, entre las que destacan:

+ el mal o erréneo uso de las licencias poniendo en tela de juicio la calidad
con la que el poseedor de tal licencia explota la marca pudiendo producir
componentes de menor calidad.

+ el excesivo afan de lucro de los poseedores de las patentes los cuales
se aprovechan del descubrimiento del producto para vender tal producto
con margenes muy por encima del precio de produccion.

El Comercio Compensado lo podemos definir como el intercambio de bienes y
de servicios en donde su pago se da en especie, esto es sin la utilizacion real
del dinero; este modelo se emplea generalmente entre los paises con poca
capacidad de pago pero que al contrario cuentan con bienes que pueden ser
intercambiados; anteriormente este sistema era utilizado en la URSS y sus
satélites o aliados.

El Comercio Administrado es una practica gubernamental que legitima la
participaciéon del Estado interviniendo en el comercio con el propésito de
proteger los mercados internos, garantizar la seguridad nacional en materia de
salud publica o de estabilidad interna y preservando la calidad de los bienes
consumidos internamente. Esta intervencidon la podemos ejemplificar

anélogamente con el Neoliberalismo que hasta cierto punto pone de pretexto la
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seguridad interna y de calidad de productos para poder regular los flujos de
comercio protegiendo a las compafias internas y a la vez mantener un control
sobre las entradas y salidas de la mercancia.

Los Derivados Financieros y el comportamiento del mercado de futuros son
conocidos como contratos adelantados o forwards, son contratos mediante los
cuales el comprador se compromete a pagar en una fecha futura determinada
el precio acordado por un bien o servicio como productos agropecuarios o de
divisas.

Esto se hace con el objetivo de que si se presentase un incremento en tal
mercancia o bien, este tras haberse firmando en contrato sera pagadero a las
estipulaciones de tal contrato. Para la mayoria de las monedas, los tipos a
cambio forward se cotizan par 30, 90 y 180 dias y son muy recurridos a la
compra y venta de divisas.

Para entender como se comercializan toda clase de bienes y servicios,
hablando de tecnologia, productos agrarios, electronicos, la propiedad
intelectual etc. es necesario distinguir las modalidades de comercio y la
evolucion que se ha dado en esta, si se desea mantenerse al dia en las
operaciones comerciales y como ejemplo mas claro existe el Comercio
Electrénico el cual hasta hace algunos afios no se consideraba como un medio
para mantener relaciones comerciales y hoy en dia puede representar la
manera mas sencilla de acceder al comercio en mercados extranjeros
mediante la via electrénica o bien para los contratos de futuros han mostrado
una popularidad mas recientemente sobre todo en el mercado de divisas
debido a las constantes fluctuaciones de las monedas.

Hoy en dia el uso del Internet se ha popularizado y a su vez se ha difundido de
una manera impresionante a nivel mundial haciéndola una herramienta
indispensable. Por ello se puede observar que el comercio electronico es una
transaccion comercial donde las partes involucradas hacen sus transferencias
de manera computacional en vez de involucrarse fisicamente como
compradores-vendedores y sin manejo de efectivo en forma tangible.

El Comercio electrénico es el uso de la tecnologia computacional y de
telecomunicaciones que se realiza entre empresas 0 bien entre vendedores y
compradores para apoyar el comercio de bienes y servicios. Este fenomeno se

da porque hoy en dia la tecnologia ha avanzado a pasos gigantescos y si una
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empresa desea seguir siendo competitiva de manera internacional debe de
contar con las innovaciones tecnologicas necesarias para poder lograrlo.
(Enciclopedia Encarta, 2006).

1.4. Composicion del comercio mundial

A partir del afio 2012 varié la composicion regional y por productos del
crecimiento de las exportaciones y las importaciones. La fuerte demanda de
importaciones de bienes y servicios por parte de China y otras economias en
desarrollo ayudd a amortiguar el lento crecimiento del PIB y la debilidad de la
demanda de importaciones de los paises desarrollados, sobre todo en la zona
euro. Sin embargo, la recuperacion de las importaciones de Europa y América
del Norte en 2015 compenso la escasa demanda de importaciones de los
paises en desarrollo, y en especial la de los paises exportadores de recursos
naturales y las economias en desarrollo asiaticas.

A lo largo de 2015, el volumen sufrié una volatilidad inusual, disminuyendo
pronunciadamente durante el segundo trimestre para volver a recuperarse en la
segunda mitad del afio. La caida del 1,4% en el comercio mundial registrada en
el segundo trimestre (promedio de las exportaciones y las importaciones) fue
equivalente a una disminucién anual de cerca del 5%, pero la tendencia se
invirti6 en el tercer y el cuarto trimestre hasta tal punto que el volumen de
comercio al finalizar el afio fue superior a su nivel inicial. La disminucion de las
exportaciones y las importaciones de las economias desarrolladas durante el
segundo trimestre fue inferior a la media mundial, aunque todas las economias
sufrieron en mayor o menor grado la desaceleracién del comercio.

La caida en el crecimiento del comercio mundial es tanto una causa como
también un sintoma de la desaceleracion econdémica global. Los volimenes de
comercio mundial se expandieron solamente en un 1.2% en 2016, se espera
gue la penetracion de las importaciones globales muestre una recuperacion
modesta, es poco probable que el crecimiento del comercio mundial supere
significativamente el crecimiento de producto bruto mundial en los afios
venideros. En este contexto, se proyecta que el comercio mundial se expanda
enun 2.7% en 2017 y en un 3.3% en 2018.

El crecimiento ha repuntado con mas vigor de lo previsto en las economias
avanzadas, mayormente porque el efecto de lastre que generaban las

existencias se ha atenuado y porque la produccion manufacturera ha revivido
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en cierta medida. Por el contrario, se observa una desaceleracion inesperada
en algunas economias de mercados emergentes, atribuible mas que todo a
factores idiosincraticos.

Los indicadores anticipados como los indices de gestores de compras
conservaron el vigor en el cuarto trimestre en la mayoria de los casos.

En este momento, el crecimiento mundial avanza a marcha lenta, los factores
gue impulsan la actividad estan cambiando y persisten los riesgos a la baja.
China y un creciente nimero de economias de mercados emergentes estan
dejando atras niveles maximos ciclicos. Segun las proyecciones, sus tasas de
crecimiento se mantendran muy por encima de las tasas de las economias
avanzadas, pero por debajo de los elevados niveles observados en los ultimos
afos, por razones tanto ciclicas como estructurales. Estados Unidos ha
experimentado varios trimestres de demanda privada soélida. Aunque la
demanda del sector publico ha estado empujando en la direccion opuesta, esta
fuerza contraria hizo disminuir en 2014, sentando las bases para un
crecimiento mas elevado. La economia de Japdén experimentd un vigoroso
repunte, pero perdié impetu en 2014 a medida que se endurecid la politica
fiscal, la zona del euro tiene una actividad tenue. En estas tres economias
avanzadas, la capacidad ociosa abunda, y se prevé que la presion inflacionaria
continle siendo suave. Esta cambiante dinamica de crecimiento plantea
nuevos retos para la politica econdmica, y los efectos de contagio pueden ser
motivo de mayor inquietud. (Informe WEO, 2009)

1.5. Finanzas internacionales. Tipos de cambio y flujos de capital

El délar de EE.UU. se ha apreciado en términos efectivos reales en mas de
6,0% desde agosto 2017. Las monedas de las economias avanzadas
exportadoras de materias primas también se han fortalecido gracias al
afianzamiento de los precios de las materias primas; entre tanto el euro y
especialmente el yen japonés se han debilitado. Las monedas de varios
mercados emergentes se depreciaron sustancialmente en los Ultimos meses
sobre todo la lira turca y el peso mexicano, en tanto que las monedas de varios
exportadores de materias primas sobre todo Rusia se apreciaron. Los datos
preliminares apuntan a elevadas salidas de inversiones de cartera de no
residentes de mercados emergentes tras las elecciones estadounidenses,

luego de meses de abundantes entradas.
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En las economias avanzadas que siguen teniendo problemas de balance, un
déficit prolongado de la demanda privada y la falta de avance adecuado de las
reformas (incluido el saneamiento de los balances bancarios) podria reducir
permanentemente el crecimiento y la inflacién, con implicaciones negativas
para la dindmica de la deuda. (Anuario del FMI, 2016)

1.6. El impacto de la politica ambiental en el comercio internacional

Las cuestiones ambientales que influyen en los procesos y las cadenas de
suministro y la alteracion de la competencia del mercado, se han incorporado al
negocio y tienden a intensificarse en los nuevos contextos y entornos, incluso
en relacion con el comercio internacional. El impacto ambiental en los procesos
de produccion, indirectamente repercuten en la competitividad industrial y
puede hacer que la ubicacién de la propia industria desarrollo sus métodos de
politica ambiental para el cuidado ecoldgico. Los aspectos ambientales de los
productos, a su vez, tienen una influencia directa en el comercio internacional si
se tiene en cuenta, por ejemplo, el costo de cumplimiento de las regulaciones y
normas, o la preferencia de los consumidores de productos ecoldgicos, tanto a
nivel nacional como a nivel internacional. (Filho, 2002)

El tema central de las relaciones entre el medio ambiente y el comercio
internacional se encuentra en el proceso de dumping ambiental, de la cual los
paises tienen mas competitividad con base en la degradacion del medio
ambiente. Los paises con reglamentos, normas y préacticas de beneficio
ambiental menos estricta 0 generan una ventaja comparativa en el sistema de
comercio mundial, que no existiria si los costos de la aplicacion de las normas
o estandares internacionales fueran internalizados. Esto daria lugar, a la luz de
las diferencias significativas en el entorno regulatorio, un cambio de las
inversiones en detrimento de los paises conscientes de la preservacion del
medio ambiente.

En el caso de las restricciones ambientales, también hay un uso arbitrario y
discriminatorio de las barreras comerciales restrictivas relacionadas con el
medio ambiente. Los paises desarrollados pueden utilizar no como un
mecanismo para el logro de los objetivos reconocidos para mejorar el medio
ambiente, sino para legitimar el uso de medidas proteccionistas, a fines
especificamente relacionados con el comercio internacional. Sin embargo, hay

gue reconocer que la mejora de las condiciones ambientales, especialmente en
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los paises en desarrollo, dependen de la interaccion de factores como la
voluntad politica de los gobiernos, la presion social e internacional, la
disponibilidad de recursos técnicos y financieros, y las instituciones adecuadas.
Las relaciones entre el medio ambiente y el comercio internacional son
bastante controvertidas, en ese sentido, serian aun mas relevantes si se
considera la evolucion reciente del proceso de liberalizacion del comercio y los
principales impactos ambientales globales. Este tema ha generado mucho
debate, con opiniones muy diversas y, en algunos puntos, incluso antagonicos,
lo que hace necesario que la investigacibn en este campo contintde
desarrollandose. (Ruppenthal, 2002).

1.7. Relaciones comerciales.

A lo largo de la historia de comercio, los paises y regiones tan tenido la
necesidad de intercambio entre paises, durante afios se ha considerado que el
ser humano ha establecido relaciones comerciales, abriendo sus puertas a los
mercados hacia otros paises, en la actualidad se hacen diferentes tipos de
intercambios.

Al analizar la economia se debe revisar la dimensién que trasciende las
fronteras de un pais, es decir, la que aborda los problemas econdmicos con
fines internacionales. La economia internacional plantea el estudio de los
problemas que plantean las transacciones econdmicas internacionales, por
ende cuando hablamos de economia internacional es vincular con los factores
del relaciones comerciales.

Las relaciones comerciales son aquellas actividades productivas que realizan
los agentes involucrados (comprador y vendedor), con el fin de mantener su
producto o servicio dentro del mismo mercado y satisfacer sus necesidades
respectivamente. Estas son sumamente vitales puesto que dentro de un mundo
globalizado y de alta competitividad en productos y servicios al igual que de las
mismas compafias, es necesario mantener tanto las exigencias como las
expectativas del mercado que esta en constante cambio y actualizacion.

Se entiende que es el intercambio g se da entre paises o regiones a través de
la apertura comercial, estos intercambio son tanto politico, cultural y
tecnoldgico, asi también el intercambio de productos y servicios. Al lado de las
relaciones de intercambio comercial y como parte del contenido de las

relaciones econdmicas internacional situamos las relaciones financieras.
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En el mundo actual las relaciones econdmica nacionales e internacionales no
pueden analizarse objetivamente sin tener en cuenta las relaciones que se
desprenden de la existencia del capital financiero y su dominio. Es preciso
considerar las distintas manifestaciones internacionales del dominio financiero,
el flujo de capitales, sus esferas de dominacion y sus efectos, los sistemas
monetarios, sus caracteristicas y sometimiento a las politicas internacionales,
asi como los medios de reflejar esta situacion, su influencia en el desarrollo
econdémico de los paises y su expresion en los balances de pago. Por ultimo,
en las condiciones actuales, las relaciones monetario-financieras han cobrado
una creciente importancia de acuerdo al papel dominante de estos vinculos en
el contexto del conjunto de las relaciones entre paises.

En las relaciones comerciales se comparan las diversas condiciones de
produccion nacionales bajo la influencia de las relaciones politicas existentes
entre los paises y a través de las mismas, podra lograrse por parte de los
estados participantes en el intercambio, una fuente de acumulacién o
empobrecimiento, ya que mediante el intercambio comercial se efectia una
distribucion y redistribucion de la riqueza creada en cada pais. Es decir, que en
el intercambio comercial pueden darse condiciones para que se produzca una
diferenciacion de los distintos paises participantes. Asimismo, enfocado este
intercambio como una cooperaciéon entre paises y aplicado justamente este
principio, puede dar lugar a una equiparacion de los niveles de desarrollo de los
distintos paises, o al menos, contribuir a ello.

La importancia que tienen las relaciones internacionales en el campo
comercial, politico o cultural ha alcanzado, a nivel mundial, un profundo
significado, a tal grado que no se puede hablar tan solo intercambio de bienes
sino de programas de integracion. La relacibn comercial tiene como
importancia el desarrollo y crecimiento de la economia de cualquier pais,
fomentando la apertura comercial, estableciendo las nuevas formas de hacer
negocio.

Es de vital importancia que las empresas tengan no solo la competitividad
regional, si no también sean capaces de cubrir las necesidades del mercado
exterior en estos caso las empresas deben hacer uso de las técnicas y
herramientas que les proporcionan las relaciones comerciales que bien

empleadas constituyen una potencia dentro de la empresas. Ahora bien dentro
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del pais comercializacion como conjunto de actividades realizadas por las
empresas es un punto vital para el ingreso nacional las importaciones y
exportaciones como ciclo econdmico son definitivamente importantes para el
desarrollo econdmico puesto que de las exportaciones depende gran parte del
ingreso. (Cardenas, 2005)

Entonces realizar y mantener intercambio con otros paises esto significa elevar
la productividad, se utilizan mejor los factores de produccion; es mas eficiente,
la productividad esta ligada a la eficiencia del sistema econdémico, es decir
posibilita al crecimiento econémico y lo importante es la base o requisito para
gue existe desarrollo econémico. Competitividad es otro elemento que esta
relacionado a la economia siendo un proceso mediante el cual las empresas
realizan con objeto de tener mejor posicionamiento en el mercado. Con la
innovacién se obtiene mejores resultados y rendimientos utilizando y
aprovechando mejor los recursos de trabajo.

Para estas se necesitan tratados y convenios que en general ayudan a vender
los productos nacionales a paises extranjeros. Este es una alternativa de
comercio que fue promovida por las organizaciones comerciales privadas y
gubernamentales que sin ayuda de las relaciones comerciales en este caso de
las relaciones publicas con otras naciones no fuese posible.

Las relaciones comerciales seguirdn siendo de vital importancia para las
economias de los paises. Una de las razones principales es que siempre
existira la desigualdad de recursos naturales en las diferentes naciones. A
través del comercio se le da una solucion a esa desigualdad, ya que todos los
paises tienen acceso a los mismos bienes, provengan o no de su pais. Gracias
a las relaciones comerciales podemos disponer de mayor oferta, cantidad,
calidad y a mejor precio ademas de disfrutar de muchos productos que no
tenemos o0 no podemos hacer. Asi el mundo se conecta dia a dia, para estas
se necesitan tratados y convenios que en general ayudan a vender los
productos nacionales a paises extranjeros.

Dentro de estos tratados o convenios comerciales se favorece a la libertad de
comercio en iguales condiciones para los miembros. (Tendencias de Economia
Mundial Parte 2, 2009.)
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Tipos de relaciones comerciales

+ Bilateral es aquella donde intervienen dos estados-nacion o dos
entidades del mismo pais donde ambas partes seran beneficiadas en el
acuerdo y en la cual se fijan volumenes de comercio se pactan precios y
se establecen formas de pago y plazos.

+ Exterior en esta se pacta el tipo de cambio los aranceles y el costo de
transporte.

+ Interior esta actividad se realiza como su nombre lo indica hacia el
interior del pais, entre diferentes entidades que lo componen.
Representa una rama econdmica del sector servicio g contribuye a la
formacion del producto interno bruto.

+ Internacional -las relaciones comerciales se da entre paises toma en
cuenta factores como: volumen de importaciones y exportaciones,
aranceles, tipo de cambio, division internacional del trabajo y transporte.

+ Multilateral en la actualidad es mas practicada por paises es decir en
ella muchos paises se involucran a la vez.um ejemplo de este tipo de
relacion comercial son los paises miembros del GATT con el cual
pretenden eliminar el proteccionismo comercial y facilitar las
importaciones y exportaciones de mercancias Yy servicios sin
restricciones. (Wikipedia, 2018)

1.8. Acuerdos y tratados comerciales

En la actualidad, él mundo de globalizacién requiere entre sus funcionalidades,
de un proceso de integracion de mercados. Los paises pueden elaborar
proyectos comunes de diversa naturaleza, expresando una concertacion de
politica simples sin caracter obligatorio o sentido juridico, asimismo podrian
elaborar proyectos que implican programas de accidon y presupuestos
administrativos donde las iniciativas de un pais u otro, pueden armonizar. Por
otro lado, podrian elaborar iniciativas que constituyen compromisos que obligan
al Estado y, por lo tanto, tienen temas juridicos que involucra a los Gobiernos
implicando procedimientos mas formales de caracter obligatorio.

Ahora bien, un acuerdo es cualquier forma de compromiso que involucra dos o
mas partes diferentes (individuos, grupos o agencias) que, tomando un

compromiso para un cierto curso de accion, piensan en algun beneficio comun
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a todas las partes involucradas; desarrollarlo y realizarlo requiere confianza y
cooperacion, asi como construir una relacion positiva entre las partes.

Tratado, convenio, pacto, acuerdo, alianza, protocolo, intercambio de notas y
acta final son los términos comUnmente utilizados en diversos casos para
designar aquello que constituye, fundamentalmente, una vinculacién
internacional basada sobre un acuerdo de voluntades entre estados u otros
sujetos de derecho internacional que implica, a la vez, obligatoriedad para las
Partes.

Tratado Comercial

Es un acuerdo entre distintos paises para concederse determinados beneficios
de forma mutua. Se pueden distinguir tres tipos de tratados comerciales: zona
de libre comercio, union aduanera y union econémica.

Consiste principalmente:

+ Disminucién o eliminaciéon de los pagos que se realizan para importar
(con el pais con el que se esta pactando)

+ Establecer el conjunto de reglas de juego (normas juridicas) para la
interaccidén entre los mercados de los paises intervinientes. Entre los
mas importantes aspectos a regular estan:

+ Eliminar barreras que afecten o mermen el comercio.

+ Promover las condiciones para una competencia justa, Incrementar las
oportunidades de inversion.

+ Proporcionar una proteccion adecuada a los derechos de propiedad
intelectual

+ Establecer procesos efectivos para la estimulacion de la produccion
nacional

+ Fomentar la cooperacion entre paises amigos y ofrecer una solucién a
controversias.

Entre los tipos de tratados comerciales mas grandes tenemos:

Zona de Libre comercio: en una zona de libre comercio los paises firmantes del
tratado se comprometen a anular entre si los aranceles en frontera, es decir,
entre los paises firmantes del tratado los precios de todos los productos
comerciados entre ellos seran los mismos para todos los integrantes de la
zona, de forma que un pais no puede aumentar (mediante aranceles a la

importacion) el precio de los bienes producidos en otro pais que forma parte de
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la zona de libre comercio. Como ejemplo de este tipo de acuerdos comerciales
internacionales puede citarse la asociacion europea de libre comercio (EFTA) y
el tratado de libre comercio norteamericano (TLC).
Union Aduanera: una union aduanera es una ampliacion de los beneficios
derivados de una zona de libre comercio. En una union aduanera, ademas de
eliminarse los aranceles internos para los paises miembros de la union, se crea
un arancel externo comun (AEC) para todos los paises, es decir, cualquier pais
de la union que importe bienes producidos por otro pais no perteneciente a la
unioén aplicara a estos bienes el mismo arancel. Las uniones aduaneras suelen
también permitir la libre circulacion de personas y capitales por todos los
territorios de los paises miembros, lo que permite la libre adquisicion de bienes
de consumo y empresas de los ciudadanos de un pais en el resto de los paises
pertenecientes al acuerdo comercial. El ejemplo mas destacado de union
aduanera fue la comunidad econémica europea, germen de la unién europea
(UE).
Unién Econdmica: representa el grado sumo de integracion comercial entre
distintos paises. Ademas de los beneficios derivados de la union aduanera, se
produce una integracion econdmica plena al eliminarse las distintas monedas
de los paises integrantes de la unidn, creandose un Unico banco central para
todos ellos.
La UE constituye una union econdémica plena desde 1999, al finalizar el
proceso de convergencia entre los paises miembros y crearse una moneda
unica, el euro.
Ventajas y desventajas de los tratados de libre comercio (TLC).
Los tratados de libre comercio traen consigo beneficios que estan relacionados
no soOlo con aspectos de tipo comercial, sino que son positivos para la
economia en su conjunto:

+ Permiten reducir y en muchos casos eliminar las barreras arancelarias y

no arancelarias al comercio.
+ Contribuyen a mejorar la competitividad de las empresas (dado que es
posible disponer de materia prima y maquinaria a menores costos);
+ Facilitan el incremento del flujo de inversién extranjera, al otorgar

certidumbre y estabilidad en el tiempo a los inversionistas.
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+ Ayudan a competir en igualdad de condiciones con otros paises que han
logrado ventajas de acceso mediante acuerdos comerciales similares asi
como a obtener ventajas por sobre los paises que no han negociado
acuerdos comerciales preferenciales.

+ Fomentan la creacion de empleos derivados de una mayor actividad
exportadora.

Asimismo, la apertura comercial genera una mayor integracion del pais a la

economia mundial, lo que hace posible reducir la volatilidad de su

crecimiento, el nivel de riesgo-pais y el costo de financiamiento de la
actividad privada en general. Sin embargo, no todos los sectores de la
economia se benefician de igual manera con los tratados de libre comercio.

Hay sin duda productos de mayor sensibilidad en el proceso de negociacion

que deben ser protegidos con determinados mecanismos de defensa

comercial. Sin embargo, los efectos negativos sobre ciertos productos
también pueden atenuarse si se toman las medidas adecuadas para
impulsar su competitividad o en todo caso incentivar su reconversion hacia

actividades con un mayor potencial de crecimiento. (Fernandes, 2008)

Conclusion Parcial

Con las definiciones y conceptos generales que son de particular importancia
para entender el entorno de las relaciones comerciales y comercio
internacional, se estableci6 un primer acercamiento como base tedrica,

necesaria para el procedimiento propuesto.
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Capitulo Il. Procedimiento metodolégico de la investigacion

Este capitulo comprende la parte operacional de la tesis, donde se desarrolla el
procedimiento a seguir para la investigacibn de campo necesario, la cual con
sus resultados es posible conocer los problemas que existen de manera que
permita dar las recomendaciones necesarias para las mejoras.

2.1. Caracterizacion de la regién africana.

2.1.1. Ubicacién geogréfica

Africa es el tercer continente (después de Asia y América) del mundo por
extension territorial. Limita al norte con el mar Mediterraneo, al oeste con el
océano Atlantico, al sur con la conjuncién de los océanos Atlantico e indico y al
este con el mar Rojo y el océano indico. Aunque posee una superficie total de
30.272.922 Km? (621.600 en masa insular), la cual representa el 20.4% del
total terrestre, la poblacion es de mil millones de habitantes, menos del 15%. El
continente se organiza en 54 paises, siendo todos ellos, miembros de la Unién
Africana, con excepcion de Marruecos.

La actividad econémica de Africa durante el 2015 no logré mantener los ritmos
de crecimiento de afios anteriores. Segun el Banco Mundial, el crecimiento
promedio anual de Africa al sur del Sahara fue de 4,2 % en 2015, una cifra
inferior a la de 4,6 % en 2014. La caida de 0,4 puntos porcentuales se debié a
la reevaluacion de las perspectivas en Angola, Nigeria y Sudafrica. Sin
embargo, a pesar de la desaceleracion de las principales economias africanas,
el producto interno bruto (PIB) de la region se recuperé y llegd a un promedio
de 46 % y 5 % en 2016 y 2017, respectivamente. Este aumento estuvo
motivado por la demanda interna, respaldada por las actuales inversiones en
infraestructura y al consumo privado, los que a su vez son impulsados por los
menores precios del petréleo. Se pronostica que la demanda externa también
respalde el crecimiento debido a las mejores perspectivas en las economias de
ingreso alto para el 2018.

2.1.2. Principales sectores

Africa es un continente con gran potencial econémico pero tiene una grande
dependencia econdmica.

Petréleo:
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Africa dispone de 9.6% de las reservas mundiales de petréleo demostradas y
es la tercera region productora en el ranking global.

Dispone también de importantes reservas estimadas, aunque adn no
demostradas.

China estd presente en paises con grandes recursos, como petréleo, en
Angola, que es su principal proveedor, y en otros paises como son Guinea
Ecuatorial, Nigeria, Chad, Sudan, Gabén, Zambia y Republica Democrética del
Congo, estos dos ultimos paises productores de minerales.

Después de Estados Unidos y de la Unién Europea, China es el tercer socio
mas importante del continente, con inversiones e industrias de la construccion
gue estan haciendo rutas, represas, viviendas, hospitales, y en la explotacion
de hidrocarburos y minerales. China tiene estrecha relacion con Zimbawe, y
Sudan, cuyos gobiernos son cuestionados. Estados Unidos tiene interés en
Africa por el petroleo.

Mineria:

Ya hemos visto que las reservas minerales de Africa son impresionantes: las
estimaciones corrientes calculan que el continente africano acapara:

90% del cobalto y del platino del planeta, 50% del oro, 98% del cromo, 70% de
la tantalita, 64% del manganeso, un tercio del uranioy 70% del coltan.

A esto se afiade el aumento de los precios de los minerales: cuando, a partir
del afio 2000, los paises del BRIC comienzan un gran proceso de
industrializacion y urbanizacion.

Es probable que los altos precios se mantengan ya que este proceso durara
entre 10 y 20 afios. Ademas USA y la UE también muestran gran interés en
asegurarse la provision de minerales estratégicos.

Agricultura

Los alimentos se estan convirtiendo en uno de los grandes problemas del
mundo actual. Africa dispone del 60% de tierras arables no cultivadas en el
mundo (700 millones de hectéreas). Para alimentar a la poblacion actual del
planeta habrd que aumentar la produccién de alimentos en un 70%.Esto
explica que numerosos paises extranjeros, especialmente los paises
emergentes, estén invirtiendo fuertemente en tierras de cultivo, para alimentar
a sus poblaciones y para negociar en los mercados.

A pesar de las inmensas posibilidades de que africa dispone:
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+ 300 millones de personas se ven afectadas por el hambre en el
continente.
+ Africa importa hasta un 85% de los alimentos que consume.
+ Africa esta atravesada por inmensos rios y segun el British Geological
Survey y el University Collage of London las agua subterraneas superan
100 veces a las aguas superficiales; aun asi solo entre un 3 y un 5% de
sus tierras de cultivo estan irrigadas frente a un 20% de media en el
mundo.(Araujo,2010).
Lo cierto es que numerosas grandes empresas y gobiernos estan comprando,
o arrendando por largos periodos de tiempo, inmensas extensiones de suelo
africano para promover cultivos de diferentes tipos, desde platanares y
cereales hasta biocarburantes y maderas.
Este acaparamiento de tierras supera varias decenas de millones de hectareas
2.1.3. Integracién africana
La integracion econdmica en Africa fue una parte fundamental de la estrategia
de los paises tras su independencia de los regimenes coloniales, considerada
como un instrumento para alcanzar la estabilidad y el desarrollo. El continente
africano se caracteriza por un panorama de paises fragmentados, con
economias reducidas y poco estables, por lo que la conformacion de espacios
mas amplios que permitan el desarrollo de economias de escala, fue uno de los
motivadores de la implementacién de muchos de los esquemas de integracion,
modelo que ademas se planteaba como opcion frente al fracaso de las politicas
nacionales de gran parte de los paises del continente (Kabunda, 2009).
En términos histéricos, cabe resaltar que el continente africano no se mantuvo
ajeno al crecimiento de procesos de integracion que se observo en las ultimas
décadas a nivel internacional, incluso registrando antecedentes en décadas
pasadas luego del progresivo y problematico proceso de independencia. Sin
embargo, algo que debe destacarse de dichos procesos, es el nivel de
compromisos asumidos a la hora de conformar los bloques. Mientras las zonas
de libre comercio o los tratados de libre comercio son los instrumentos
mayormente utilizados a nivel internacional, Africa despleg6 la conformacién de
uniones aduaneras, instrumento poco flexible para enfrentar la velocidad de los

cambios a nivel internacional, lo que genera afectos adversos en el éxito de los
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procesos de integracién. Actualmente en la organizacion mundial del comercio
(OMC) hay notificadas siete uniones aduaneras en el continente africano.

No podemos pensar apenas en el mercado angolefio pero si en mercados
regionales. Sumando estos mercados estamos hablando en mas de 600
millones de consumidor.

Creacion de Instituciones para la integracion econémica:
Panafricanismo=$Organizacién de la comunidad® Unién Africana (UA).

Dicha organizacion ha producido mas discursos que realidades, pero a su
amparo han ido surgiendo otras asociaciones regionales con mucho mas
contenido, tanto econdmico como politico e incluso militar.

Tratados de libre comercio en Africa

La globalizacién ha llevado a establecer multiples tratados de libre comercio no
con Angola; si ho con varios paises africanos entre si, los Tratados de Libre
Comercio africanos se multiplican en todas direcciones y hacen que el
comercio de esa region encuentre nuevas vias mundiales para desarrollarse.
En Africa existen varias agrupaciones supranacionales relacionadas con el
comercio, cuatro de ellas constituyen uniones aduaneras y por lo tanto, dentro
de ellas los paises miembros no tienen o tienen rebajadas las barreras
arancelarias.

Estas agrupaciones regionales promueven una integracion politica, econdémica,
comercial y militar del continente.

El panorama de retraccion de las permutas comerciales entre los paises
africanos es, todavia, observable al nivel de sus espacios regionales, los cuales
pretenden ser en el futuro zonas econdmicas Unicas e integradas. La SADC
aunque en un proceso mas avanzado de integracion comercial que la mayor
parte de sus congéneres continentales, también aqui, a manifestarse a la
influencia externa sobre el direccionamiento de las exportaciones e
importaciones. Agregase en este caso la poderosa influencia de Sudafrica la
gran potencia econémica regional en vuelta de la cual gravita la mayor parte de
la actividad econ6mica de la regién un otro abordaje cuanto la implantacion de
la economia angolana en el contexto africano puede ser dada por la via de
comparacion con algunos de los paises productores de petréleo. Los paises
escogidos fueron Argelia, y el Egipto de la zona arabe y tradicionales

apoyantes de Angola y Nigeria el mayor productor y exportador africano al sur
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del desierto la costa del Marfin, Gabon y Republica del Congo del area
geografica del CEEAC. (Bassey, 2005).
Cuadro 2.1 Agrupaciones de integracién comerciales regional

Africa del Norte Unién Arabe del Maghreb(UMA)

Africa
al Sur
del

Sahara

Comunidad de Estados del Sahel-Sahara (CEN-DAD)
Africa Unién Econdmica y Monetaria del Oeste(UEMOA)

del Comunidad Econémica del Oeste(CEDEAO)

Oeste
Unién del Rio Manu

Comunidad Econdmica de Estados de Africa Central(CEEAC)

Africa Comunidad Econémica y Monetaria de Africa Central(CEMAC)
Central

Comunidad Econdmica de los paises de los Grandes Lagos

Africa Mercado Comun para Africa del Sur y el Este(COMESA)
del Este | aytoridad Intergubernamental para el Desarrollo(IGAD)
y Africa

del Sur

Comisién para el océano indico(COl)

Comunidad para el desarrollo del Africa austral(SADC)

Unién aduanera del Africa austral(SACU)

Fuente: elaboracion propia.

2.1.4. Estructura comercial de Africa

Africa esta caracterizada por una estructura econémica, donde la agricultura
aporta 40% de los productos de exportacién. La regiébn ha mantenido la
proporcion mas baja dentro del conjunto de paises subdesarrollados(alrededor
de 10%) de los productos manufacturados en el interior de sus exportaciones y
la tasa de crecimiento mas baja de este indicador durante los dos ultimos
decenios, lo cual afecta los términos del intercambio.

La forma en que Occidente aplica los aranceles a las importaciones y se
convierte en un elemento que perpetlia la espuria especializacion productiva de
Africa. La Unién Europea por ejemplo no aplica aranceles a las importaciones
de determinados productos primarios, sin embargo, el arancel que se aplica a
un producto secundario crece de manera importante. Un producto primario
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como el café enfrenta un arancel del 7%, sin embargo cuando esta
minimamente elaborado crece a 12,1%.(Economia africana, 2015)

Esta situacion es una forma de eternizar el lugar que presenta los exportadores
de materia prima dentro de la actual division internacional del trabajo, pues a
estos paises les resulta mas dificil, “mas arriesgado y menos costoso” enfrentar
un cambio tecnolégico para que al final se encarezca su exportacion y se
ponga en peligro la ligera competitividad que presentan el mercado europeo
con el producto en bruto. Tendencias de Economia Mundial Parte 2. (2005).
2.2. Antecedentes del procedimiento

Teniendo en cuenta que no existe un procedimiento propio para el tema que se
refiere en el presente trabajo de tesis, para su realizacion se consultdé una
variedad de bibliografia que se refieren a procedimientos de marketing. La
mercadotecnia puede ayudar a que los procesos de internacionalizacion de
productos se desarrollen dentro de un marco de mayor equidad vy
competitividad, en la medida que los diferentes actores pueden hacer llegar sus
productos.

Para la realizacion de esta investigacion se ha desarrollado la sistematizacion
de informacién segundaria para conocer el estado del arte de la tematica a
partir de la lectura y evaluacion de bibliografia de consulta y de referencia.

El tipo de estudio realizado es exploratorio, debido a que no hay antecedentes
bibliograficos sobre relaciones comerciales de Angola y la bibliografia existente
gue trata el tema de las relaciones comerciales esta enfocada a otros paises.

El estudio sirvio para aumentar el grado de familiaridad con dicho tema, el cual
es relativamente desconocido. (Ver anexo 1).

(Saez, 2007)

2.3 Procedimiento metodolégico de lainvestigacion

De acuerdo con la estructura definida en la tesis expuesta en el capitulo | del
presente trabajo, se ha disefiado el procedimiento general a utilizar en la

investigacion a partir de la revision de otros procedimientos.
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Cuadro 2.2. Esquema del Procedimiento metodoldgico

Etapa 1 Pasos
Caracterizacion 1. Ubicacion geogrdfica
de la economia 2. Principales sectores

3 .Principales variables macroeconémica

Fase I
Diagnbstico
|
Pasos
Fase I1 Etapa 1 1. Aperturas comerciales
Compilacion Relaciones 2.Relaciones con el resto del mundo
de datos comerciales 3.Comercio de bienes vy servicios
Tpaz
Socios comerciales 1. Principales socios comerciales
——
Etapa 1 Pasos
Recomendaciones 1. En las relaciones comerciales
Fase 111 tedrica 2. En toda la macroeconomia
Propuesta

Fuente: elaboracion propia.

Fase I. Diagnostico

Se expondran los principales rasgos propis y suigéneris de la economia del
pais.

Etapa 1. Caracterizaciéon de la economia

En esta etapa se caracteriza la economia a fondo para conocer como esta
constituida. Su ubicacion geografica, principales sectores y las variables

macroeconémicas.
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Pasol. Ubicacién geografica

En este paso se expondran la extension, los limites geograficos del pais, la
superficie, capital, lengua, religion, moneda, Estado o provincias, geografia,
poblacion, renta e indicadores sociales.

Paso 2. Principales sectores

Se sefalaran los principales sectores de la economia.

Del sector primario, su aporte al PIB y los porcientos de ocupacion divididos por
hombres y mujeres, grado de eficiencia, recursos con que cuenta el pais,
oportunidades de inversion, tasa de crecimiento.

Del sector secundario, las principales industrias y su significacion para la
economia del pais, las principales areas industriales, proyecto de
transformacion, reservas y de petroleo.

Del sector terciario peculiaridades de la industria turistica, proyecciones hasta
2020 y creacion de puesto de trabajo, condiciones de los pafis para el
desarrollo de este sector.

Paso 3. Principales variables macroecondémicas

Se realizara un andlisis del comportamiento de indicadores en los afios 2014,
2015, 2016 y 2017, comportamiento del PIB, equilibrio/desequilibrio fiscal, IPC,
cotizacion y tipo de cambio, balanza comercial.

Fase Il. Compilacion de datos comerciales

La compilacion de datos ayudard a comprender las relaciones comerciales en
el pais.

Etapa 1. Socios comerciales

En esta etapa se expondra todo lo que se refiere a las relaciones comerciales
existente en sus principales socios. Se recopilara informacion de fuentes
secundarias, en internet sobre el tema; por ejemplo: la situacion econdmica
concretamente de Angola, relaciones comerciales, aperturas comerciales etc.
Paso 1. Aperturas comerciales

Se analizaran los ratios de exportaciones e importaciones en el PIB y su
significado para las aperturas comerciales del pais con el resto del mundo
como estrategia para el crecimiento y desarrollo de la economia nacional y se
expondra el componente de las exportaciones, el desenvolvimiento del

comercio exterior.
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Paso 2. Relaciones con el resto del mundo

Se analizara los recursos con que cuenta Angola y el, signo de los saldos de la
balanza comercial.

Paso 3. Comercio de bienes y servicios

Se tendra en cuenta la cantidad de bienes y servicios presentando balances de
importacion y exportacion.

Etapa 2. Socios comerciales

Se expondran los principales socios y principales ramas del comercio.

Paso 1. Principales socios comerciales

Se analizard el significado que tenga el pais para diferentes socios
comerciales, como es catalogado su potencial, asi como su capacidad de
inversiéon directa o indirecta a lo endégeno y a lo exdégeno a partir de sus
recursos disponibles.

Fase Ill. Propuesta

Las propuestas recomendadas en el presente trabajo pretender lograr mayor
eficiencia y eficacia dentro del mercado internacional.

Etapa 1. Recomendacion tedrica de politica comercial al pais.

Se realizara una propuesta de medidas que puedan encaminar al pais hacia el
logro de una mayor competitividad de sus productos con el objetivo de alcanzar
cada vez mayor suficiencia productiva, econémica y financiera.

Paso 1. En las relaciones comerciales

Se caracterizara a la Politica econdmica exterior del pais como instrumento de
politica macroecondmica por ser un medio para incrementar los niveles de vida,
sus principales areas de la Gestion comercial y la Gestién financiera
internacional las cuales se agregan a las fundamentales politicas
macroecondémicas para actuar de forma interrelacionada.

Paso 2. En toda macroeconomia

Analizar la politica monetaria, fiscal ademas de la politica econémica exterior
para la resolucion de los problemas encontrados en las relaciones comerciales
de Angola.

2.4. Métodos utilizados

Para la realizacion de este trabajo se utilizaron métodos tedricos tales como:

Analisis — Sintesis:
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+ Andlisis: procedimiento mental, descompone lo complejo en sus partes y
cualidades, permite la division mental del todo en sus multiples
relaciones.

+ Sintesis: unién entre las partes analizadas, descubre relaciones y
caracteristicas generales entre ellas, se produce sobre la base de los
resultados del analisis.

Este método se emplea en el trabajo durante el andlisis del objeto de estudio
tedrico, se descompone en sus distintas variables, identificandose sus
principales caracteristicas y las relaciones entre ellas.

Se emplea en al capitulo | durante la elaboracién del estudio del estado del
arte, asi como en el capitulo Il, durante la descripcion del objeto de estudio
practico y en el analisis de las relaciones comerciales en Angola.

Induccién — Deduccion:

+ Induccion: conclusién que se infiere a partir de una propiedad o relacién
gque existe en uno de los elementos que conforman el objeto,
generalizandose a todo el objeto. Partiendo de hechos singulares se
pasa a proposiciones generales.

+ Deduccion: se apoya en aseveraciones y generalizaciones a partir de las
cuales se realizan demostraciones o inferencias particulares. Las
inferencias deductivas constituyen una cadena de enunciados, cada una
de las cuales es una premisa o conclusién que se sigue directamente
segun las leyes de la l6gica.

Entre los métodos empiricos esta:

Revision de documentos: consiste en el analisis de los documentos existentes
sobre las relaciones comerciales de Angola con el resto del mundo, relacionado
con el objeto de estudio y otros para recopilar la informacion necesaria de la

investigacion.

Conclusion parcial
El procedimiento disefiado en el presente trabajo da lugar a la caracterizacion
de las relaciones comerciales que posibilita la seleccion del comportamiento

deseado y localizacion dentro de la economia.
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Capitulo 1ll. Aplicacion del procedimiento disefiado a la Republica de
Angola.

En el presente capitulo se muestra el resultado de la aplicacion del
procedimiento disefiado para el andlisis y evaluacion de la situacion de las
relaciones comerciales de Angola culminando con una propuesta de medidas
gue debian ser analizadas dentro de las politicas macroeconémicas.

3.1. Fase |. Diagnostico

Etapa 1. Caracterizacion de Angola

Pasol. Ubicacién geografica

Extension

Es el sexto pais en extension de Africa, su longitud méaxima en sentido Norte-
Sur es de 1.277 Km y en direccién Este-Oeste de 1.236 Km. Est4 situado en la
costa occidental del Africa Austral, 12° 30" Sur, 18° 30’ Este.

Limites geogréficos:

Limita al Norte y Noreste con la Republica Democrética del Congo, al Sureste
con Zambia y al Sur con Namibia, en el Oeste tiene una costa de 1.650 Km,
sobre el Océano Atlantico. En el Norte posee el enclave de Cabinda situado
entre la Republica Democratica del Congo y la Republica Democratica del
Congo (Congo Brazzaville) y el océano Atlantico.

Superficie:

Tiene una superficie de 1.246.700 Km2, con 1.650 Km, de costa atlantica y
4.837 Km, de frontera terrestre. Tiene una poblacion de 26.563.000 habitantes.

Capital:

Su capital es Luanda. (Instituto Nacional de Estadistica (INE), 2014).

Lengua:

La lengua oficial es el portugués se hablan, ademas otras 40 lenguas, la
mayoria de origen bantu, destacando el umbundo, kimbundo, kikongo, chokwe,
mbunda, luvale, nhanheca, gangela y xikuanyama.

Religion:

El 90% de la poblacion es cristiana con un 45% de catdlicos y un 45% de
cristianos no catolicos.

Moneda:

La unidad monetaria es el “Kwanza”,

Estado o provincias:
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La forma de Estado es la Republica unitaria presidencialista con una division
administrativa es de 18 provincias: Bengo, Benguela, Bié, Cabinda, Cuando -
Cubango, Kwanza Norte, Kwanza Sul, Cunene, Huambo, Huila, Luanda, Lunda
Norte, Lunda Sul, Malanje, Moxico, Namibe, Uige, Zaire. Las provincias se
dividen en municipios, subdivididos a su vez en comunas. Barrios y
poblaciones son la divisibn administrativa menor en ciudades y medio rural
respectivamente. (INE, 2015).

Geografia:

En cuanto a la geografia, Angola posee paisaje tropical en su parte Norte y
desértico en su parte Sur. El punto mas alto del pais se situa en el monte Moco
(2.620 m).Localizado en la provincia de Huambo, Con un régimen pluvial
privilegiado respecto al resto del continente, Angola tiene como principales rios
el Kwanza, el Zaire, el Cunene y el Cubango. (INE, 2015).

Poblacion:

En el 2014 la poblacién de Angola era de 25.789.024 de los cuales 12.499.041
son hombres y 13.289.983 mujeres, la densidad media es de 20 hab. /Km2,
oscilando entre la aglomeracion urbana de Luanda (6.5 millones de habitantes)
y la provincia de Bengo (351.000 habitantes). El 62.3% de la poblacién se
concentra en nucleos urbanos. (INE, 2015).

Renta:

La renta per cépita se situa en los 4.102,1 US$ a precios actuales, 7.371 US$
PPA, $ a precios internacionales. El Banco Mundial considera a Angola un pais
de renta media. Segun los datos del Programa de Naciones Unidas para el
Desarrollo (PNUD), en el 2014 Angola ocupaba la posicion 149° de 180 paises
analizados segun el indice de Desarrollo Humano (IDH), considerandose un
pais de “Desarrollo Humano Bajo”. (Banco Mundial, 2015).

Indicadores sociales:

La tasa de alfabetizacion de adultos es del 71% de la poblacion; el 82% en
hombres y el 60,7% en mujeres. Su Coeficiente de GINI es 0.54. La tasa de
natalidad es de 38.9 nacimientos por cada 1.000 habitantes (INE, 2015). La
esperanza de vida al nacer es de 55,6 afios. (Fondo de las Naciones Unidas
para la Infancia (UNICEF, 2015).
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Paso 2. Principales sectores

Sector primario

La agricultura, la pesca y la silvicultura, son actividades que ya desempefaban
un papel importante en los afos previos a la independencia y el Gobierno viene
promoviendo la recuperacion de las tierras agricolas.

El sector primario en Angola se caracteriza por ser deficitario, se trata de un
sector en transformacion desde una agricultura de subsistencia a una
agricultura de mercado. Los recursos agricolas no estan bien explotados y se
calcula que la superficie potencialmente cultivable del pais es de 350.000 km2
de la cual solo el 10% esta siendo cultivado, segun el Gabinete de Gestion de
Tierras Arables (GGTA) esto significa que se compra en el extranjero gran
parte de lo que se consume, en especial, trigo y otros cereales, cultivos
tradicionalmente deficitarios. La agricultura supone un 8% del PIB de Angola y
un 42% de los puestos de trabajos, de los cuales el 70% son ocupados por
mujeres. Por otra parte, Angola cuenta con uno de los caladeros mas
importantes de Africa subsahariana, gracias a la corriente de Benguela, y con
53 millones de hectareas de bosques que ocupan el 40% de la superficie del
pais y representan importantes oportunidades de inversion para la Industria
maderera. La tasa de crecimiento del sector agricola en 2017 fue de un 4%
mientras que la tasa de crecimiento del conjunto de la economia fue de un
2,7%.

Sector secundario

Las principales areas industriales del pais se encuentran en los alrededores de
Luanda (Viana - Catete), el polo de desarrollo de Benguela - Lobito y el area de
Cabinda (exclave situado entre los dos Congos). Si bien el peso de la industria
petrolifera es aun muy grande en el conjunto de la industria, el pais comienza a
desarrollar industrias y proyectos de transformacion de manufacturas; que no
se limitan a la exportacion de crudo. Las extracciones de petréleo en Angola
han hecho crecer la economia de manera vertiginosa desde la recuperacion de
su estabilidad politica, en 2002. El pais es actualmente el segundo mayor
productor de petroleo de Africa, tras Nigeria. Las reservas probadas de crudo
estan estimadas en 13.500 millones de barriles, equivalentes a 20,7 afos al
ritmo de produccion actual Aunque la principal area petrolifera se encuentra en

la plataforma continental anexa a Cabinda, se estan llevando a cabo nuevas
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prospecciones a lo largo de toda la costa y on-shore, con perspectivas
prometedoras.

Sector terciario

El sector turistico angolefio se desarrolla lentamente, segun estimaciones de
agencias nacionales en 2020, se prevé alcanzar los 4,6 millones de turistas,
unos 470.000 millones de kwanzas en ingresos y crear un millon de puestos de
trabajo. El descubrimiento de petréleo en la década de 1950 transformé el
marco econémico del pais, que actualmente depende de él en un 80%, como
promedio de la produccion y el comercio de este recurso en su aporte al PIB.
Angola posee una geografia muy variada y atractiva para el turismo. Carece,
sin embargo de las infraestructuras necesarias, por lo que el turismo esta muy
poco desarrollado.

Paso 3. Principales variables macroeconémicas

PIB:

Analizando el PIB, se pudo apreciar que debido a la caida de los precios del
petréleo, el crecimiento en Angola se ha ralentizado desde 2014. En este
contexto, el crecimiento del PIB fue del 4,8% en 2014 y del 3,0% en 2015. En el
2016 la expansion del PIB no superé el 0,6% y para el 2017 sefialo un
crecimiento de 2,5%. La prevision para el 2018 sefiala un crecimiento del PIB
del 1,6%, aunque otras fuentes lo cifran en una cuantia menor.

Grafico 3.1.Comportamiento del PIB

Titulo del grafico

*PIB ¥2014 w2015 ~ 2016 ¥2017 w2018

Fuente: elaboracion propia.
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Gréfico 3.2. PIB por actividades

Grafico del PIB por Actividades

¥ 2015 > 2016 = 2017(p)

Fuente: informe econdémico del gobierno de Angola (ver anexo 2).

Desequilibrio fiscal:

El desequilibrio fiscal ha conducido a un aumento de la deuda publica hasta
casi el 60% del PIB, de la que cerca de un 15% es de Sonangol, y al
incremento de los atrasos a los proveedores. La prevision para el 2018 sefiala
un crecimiento del PIB del 1,6%, aunque otras fuentes lo cifran en una cuantia
menor.

En los afios 2016 y 2017 se mantuvieron los desequilibrios presupuestarios,
dado el contexto actual de precios del petréleo y las dificultades para conseguir
un incremento de la produccion, tanto de petréleo como de gas licuado, y las
dificultades para aplicar solidas medidas de austeridad, teniendo en cuenta
ademas que hay previstas elecciones presidenciales en 2017.

IPC:

Con relacion a los precios: el IPC en el afio 2014 fue del 7,5%, en 2015 fue del
14,3%, en 2016 del 41,9% y que en el 2017 alcanzo el 30,3%. En el 2016 sufrid
un notable aumento debido en gran medida al efecto de la depreciaciéon de la
moneda local que se moderd durante el 2017. Si bien las previsiones lo sitGan
en un 31,1 % para el 2018, se debe tener en cuenta la medida adoptada por el
Comité de Politica Monetaria del Banco Nacional de Angola (BNA)
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Cotizacién y tipo de cambio:

El descenso de los ingresos externos ha originado una fuerte presion en la
cotizacion del kwanza con el délar. Dada la sensibilidad de la inflacion al tipo de
cambio, las autoridades han intentado mantener artificialmente la cotizacion a
costa de la caida de reservas y el control de capitales. Asi pues, el Comité de
Politica Monetaria del Banco Nacional de Angola (BNA) el 4 de enero de 2018
adoptd una nueva medida consistente en un sistema de flotacion dentro de una
banda con topes dentro de la cual la oferta y la demanda de divisas en las
subastas convocadas por el BNA estableceran el tipo de cambio. Desde
entonces se han realizados dos subastas, los resultados de la primera de ellas
(11.01.2018) situd el precio de venta del euro en 221,6 KZ y el del dolar
americano en 185,5 KZ, mientras que la tercera (24.01.2018) ofrecid un precio
de venta del euro 253,7KZ y del délar americano en 207KZ.

Destacar que el tipo de cambio en el mercado paralelo en enero del 2018 es de
1€:540KZ y $1:460. (Informe, 2018)

Balanza de pagos: En 2013 y afios anteriores se dieron superavits por cuenta
corriente pero desde 2014 se incurri6 en déficit. Angola es un pais
relativamente abierto en cuanto al sector exterior se refiere; compra en el
extranjero gran parte de lo que consume al tratarse de una economia post-
conflicto con muy poca industria y una agricultura todavia muy deficitaria. Las
balanzas de servicios y transferencias son tradicionalmente negativas, debido a
la actividad de las compafias petroleras, pero se han visto compensadas hasta
2013 por los fuertes superavits de la balanza comercial. En 2014, la caida del
precio del crudo invirtié la situacién y Angola incurrié en un déficit por cuenta
corriente del 2,83%; en 2015 ha aumentado hasta el 7,95%. Por su parte, en el
2016 alcanzé el 7,9% y se prevé que esta situacion continle en los afios
venideros si continda bajo el precio del petréleo. Los principales recortes
afectaron a la inversion y a los subsidios de los carburantes, la prevision para el
2018 fue del 4,3%, si el precio del petroleo continta al alza se estima que el
déficit se pueda reducir en los afios venideros. Angola es un pais relativamente
abierto en cuanto al sector exterior se refiere y que compra en el extranjero
gran parte de lo que consume al tratarse de una economia post-bélica con muy

poca industria y una agricultura en desarrollo.
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Balanza comercial:

La balanza de servicios tradicionalmente negativa junto con la repatriacion de
beneficios de las compariias petroleras ha compensado sélo parcialmente el
superavit de la balanza comercial, por lo que la balanza por cuenta corriente ha
logrado cerrar con un superavit desde 2010 hasta 2015, afio en el que se
incurre en déficit (entorno al 3% del PIB), en 2016 el déficit por cuenta corriente
alcanzo el 7,9% del PIB y en el 2017 un 5,1%. Se previé que en 2018 dicho
déficit se redujera hasta el 4,3% del PIB.

3.2. Fase 2. Compilacién de datos comerciales

Ayudard conocer las relaciones comerciales de Angola a través de
documentos.

Etapa 1. Relaciones comerciales

Paso 1. Aperturas comerciales

En relacion al grado de apertura se diferencia entre la tasa de apertura
comercial (exportaciones + importaciones) / PIB) que alcanz6 en el 2017 el
45,46% vy el ratio de importaciones respecto del PIB que fue de 16,32% en el
mismo afio. Estos datos indican una estructura comercial propia de un pais con
una importante produccién de un recurso natural como es el petrdleo y que
practicamente exporta en su totalidad, unido a una escasa produccién nacional
donde la mayor parte de los productos se importan. Ahora bien, la caida del
precio del petrdleo y la menor disponibilidad de divisas para los importadores,
asi como las restricciones a la importacion de productos considerados no
prioritarios provoco que las cifras disminuyeran en 2017. En el 2014 la tasa de
apertura fue de 66,77% y el ratio de las importaciones de 21,08%).

Las principales exportaciones ademas del petréleo estdn basadas
principalmente en materias primas y por otra parte las mercancias que
importan en una gran mayoria pudieran ser sustituidas por produccion nacional.
Las dificultades del comercio exterior angolano se tienen que achacar a
factores internos entre los que cabria destacar los siguientes:

+ Falta de ayudas publicas para fomentar el comercio; infraestructuras de
produccion limitadas; alto costo del transporte maritimo y, por ultimo,
existencia de un sector informal muy desarrollado y atomizado.

+ Falta de medios publicos para realizar un adecuado seguimiento de la

evolucion del comercio exterior.(Informe, 2016)
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Paso 2. Relaciones con el resto del mundo

La economia de Angola cuenta con una vasta gama de recursos naturales, los
cuales, de ser propiamente explotados implicarian un despegue de la
economia de dicho pais.

No obstante, Angola se caracteriza por la explotacion de sus yacimientos
petroleros y como resultado, las ventas externas de dicho pais dependen
directamente de estos. Lo anterior implica que Angola sea un importador neto
de bienes de consumo, lo cual significaria numerosas oportunidades
comerciales para el pais. Particularmente, entre 2004 y 2014 el saldo de
balanza comercial de Angola tuvo una marcada tendencia superavitaria
(teniendo un comportamiento analogo a las ventas externas) y totalizé en 2014
un monto de US$ 37.217 millones. Por su parte, las exportaciones de este pais
han tenido una tendencia creciente en el periodo considerado, mostrando
signos de debilitamiento en los dltimos afios, principalmente producto de la
disminucién de los precios de petréleo y por menores volumenes de produccion
consecuencia de problemas técnicos verificados en los pozos. Las ventas
externas del periodo tuvieron un crecimiento promedio anual del 17,4%, y
aumentaron sensiblemente a partir del afio 2010 y alcanzaron su tope maximo
en 2012. Mientras que en el afio 2014 se observé una caida de las mismas en
el orden del 10,7% respecto al afio anterior, tras alcanzar un valor de US$
63.756 millones. Tal como se menciond anteriormente, las exportaciones de
Angola se encuentran altamente concentradas en las ventas de petrdleo y
derivados, de hecho, dicho producto representa el 96% del total de las
exportaciones realizadas por el pais en 2014. (Relatorio Econémico, 2015).
Paso 3. Comercio de bienes y servicios

Mientras que en Angola se importan casi todos los productos que se
consumen, su exportacion se encuentra concentrada en petrdleo. Presentd
hasta 2014 un importante superavit en su balanza comercial debido al
importante volumen de la exportacién de petréleo, aunque éste se ha reducido
en 2015 y en 2016 tras la caida de los precios del crudo en 2014. Esta
situacion ha generado una escasez de divisas en el pais y atrasos en los pagos
a proveedores extranjeros y un descenso generalizado en el volumen de
importaciones de Angola. Los principales productos exportados son

combustibles, minerales, es decir, petrdleo y piedras preciosas (diamantes).

44

2018



Capitulo I

También se exporta pescado, de piedra ornamental, café y piezas y partes de
aeronaves. La importacion se encuentra mucho mas diversificada. Destacan
las maquinarias y equipamientos mecanicos, los vehiculos automoviles, las
maquinas y equipamientos eléctricos, embarcaciones y estructuras flotantes,
bienes alimentarios, equipos médicos y mobiliario. No hay que olvidar que la
produccion nacional es muy escasa.

Comercio exterior

Segun el dltimo informe sobre la inversion internacional del Banco Nacional de
Angola, la inversion extranjera directa bruta realizada en Angola en 2015
alcanzo los 16.176,4 millones de dolares frente a los 16.543,2 millones de
dolares del afio 2014, representado una reduccion del 2,2%. Este flujo es
esencialmente de naturaleza privada no financiera, estando la mayoria ligado a
proyectos del sector petrolifero (97,9%), diamantes (1,4%), comercio (0,6%)

construccion civil.

Gréfico 3.3. Productos exportados e importados
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Fuente: International Trade Center (ver anexo 5)

Etapa 2. Socios comerciales

Paso 1. Principales socios comerciales

Por paises se destaca a China como cliente con casi la mitad del producto
vendido (petréleo) y como pais suministrador tanto China como Portugal. Por
consiguiente, resulta curioso observar como las exportaciones de Angola estan
mucho mas concentradas que las importaciones debido a la falta de

diversificacion de su economia. (Ver cuadro de principales socios).
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Presencia de Espafia

Angola es un mercado importante para Espafia dentro de Africa Subsahariana:
en 2015 fue nuestro segundo proveedor tras Nigeria, y el séptimo cliente en
dicha zona. En 2015 las exportaciones espafolas (207 M€) han disminuido con
respecto a 2014 un 25% como consecuencia de la situacidbn econémica de
Angola. Estas se encuentran muy diversificadas: alimentos, bebidas y bienes
de consumo representan aproximadamente el 25%, mientras que el 75%
restante son combustibles, bienes de equipo y productos industriales. Angola
también tienes varios acuerdos con Espafia en las areas de Transporte Aéreo,
pese a la crisis Angola continta siendo un pais de grandes recursos naturales y
enormes.

Potencialidades, que estd creciendo con rapidez y que ofrece importantes
oportunidades a las empresas espafiolas para la exportacion, la realizacion de
proyectos o la inversion directa. Bastantes empresas espafolas de diversos
sectores se encuentran ya integradas en la economia de Angola. Espafia tiene

mas de 50 empresas operando en Angola de forma permanente.

Tabla 3.1. Intercambio comercial entre Espafia y Angola en $ millones

Evolucién comercial Espafia-Angola

2013 2014 2015 2016(ene-
ago.)
Exportaciones 367 275 207 101
Importaciones  2.170 2.723 2028 664

Fuente: S. G. Comercio

Presencia de China

La presencia China en Africa tiene como principal caracteristica la busqueda de
recursos naturales y materias primas necesarias para el mantenimiento de su
desarrollo econémico. Al ser China incapaz de producir los insumos que
requiere para mantener su rapido crecimiento, su expansion industrial y su
mercado interno, desde la década de 2000 ha fortalecido los lazos con sus
proveedores e intensificado la importacion de los bienes necesarios,
provenientes, en su mayoria, de paises en desarrollo, especialmente de los

paises africanos. Las relaciones entre China y Angola son mas significativas
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desde el punto de vista comercial y financiero mediante la inversién directa,
gue se dirige principalmente al sector petrolero y de la construccién. En el
primero se enfoca, junto con Sonangol, en la explotacion de petréleo, y en el
segundo, las empresas chinas son responsables de las inversiones
fundamentales para la recuperacion de la infraestructura del pais, a mayor
parte de estas importaciones se origina en Angola ha figurado como un
importante proveedor sélo superado por Arabia Saudi.

Los precios de los productos basicos, asi como de otros bienes que circulan en
las redes internacionales de comercio, experimentan un cambio constante,
fuertemente relacionado con uno o mas factores, a saber: el contexto historico
mundial, el comportamiento del mercado internacional de mercancias (regido
por las leyes de la oferta y la demanda), el crecimiento o las crisis econémicas
y los fenbmenos meteorolédgicos, entre otros.

En 2004, el volumen del comercio entre los dos paises llegé a 4.7 millares de
millones de dolares y, a partir de ese afio, el volumen sélo crecio, con una
pequefia caida entre 2007 y 2008, durante la crisis econdmica mundial que se
origind en el mercado estadounidense de bienes raices. En 2014 se
comercializaron mas de 37 millares de millones de dolares entre China y
Angola. Las relaciones entre China y Angola se caracterizan, por un lado por la
creciente busqueda de China por el petréleo y por recurso financiero; y, por
otro por la necesidad de reconstruccién y por la creciente produccion del
petréleo de Angola y también construccion o rehabilitacion de infraestructuras
préstamos financieros. El Gobierno chino extendio oficialmente linea de crédito
a Angola a través de varios de sus bancos estatales de inversion. Y la primera
linea de crédito oficial chinesa para Angola es desde de 2002 a través del Exim
Bank. Otras importantes lineas de crédito chinesas para Angola fueran
canalizadas a través del Fondo Internacional de China (CIF). Entre otros
proyectos, el CIF tiene estado envuelto en la rehabilitacion de las tres lineas
ferroviarias nacionales y del nuevo aeropuerto de Luanda. En el sector
petrolifero, la participacion de china ha sido conducida por la inversion directo
de las compafias petroliferas nacionales chinesas. La Compafia Petroquimica
de China (Sinopec) adquirié a su primera participacion en un bloque petrolifero
angolano poco después de la firma de la primera linea de crédito del Exim

Bank, en Marzo de 2004. Mas recientemente fueran concedidas participaciones
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minoritarias en dos nuevos bloques de exploracion petrolifera, cuya concesion
fue entregue a la Cobalt y la BP. (Fontura, 2008).

Relaciones con Portugal

Con el pasado comun marcado por los aspectos y otros menos positivos se
tiene prevalecido la idea que Portugal y Angola estan condenados a ser amigos
en las esferas politicas, diplomaticos y econdmicos (Fontura, 2008).Ademas,
es indesmentible que el relacionamiento econdémico luso-angolano conocié un
fuerte desarrollo en los ultimos afios.

Comercio e inversion. Pues un prolongado vacio provocado por la guerra civil
angolana, las relaciones econdmicas bilaterales se ha intensificado fuertemente
en los ultimos afos, segun datos del instituto nacional de estadisticas (INE), en
2009 Angola posicioné como cuarto cliente de Portugal, luego a seguir a
Espafa, Alemania y Francia ya frente el reino unido y los estados unidos de
américa. Esos afios los intercambios comerciales se elevaron cerca de 2,4 mil
millones de euros.

Crédito Comercial con Garantia del Estado Portugués.

Pues negociaciones de apertura y riesgos del crédito a exportacion de bienes y
servicios de origen portuguesa para la Republica de Angola, estableciendo una
linea de crédito plafond inicial de 100miillones de euros (hasta 10 afios sin
carencia y con tasa del mercado), posteriormente el monto de la linea fue
alargada para 300 millones de euros. El valor total asegurado ascendi6 a 321,2
millones de euros, de los cuales 269,2 millones (cerca de 84%) fueron
utilizados por la empresa del sector de la construccion y obras publicas. El
rapido rellenar del plafond de corriente de la priorizacion de proyectos por parte
de Angola, el monto de la linea fue sucesiva alargado para 500 millones v,
finalmente 100 millones de euros. Esta linea ha sido utilizada esencialmente,
no financieramente de proyectos en el area de construccion y rehabilitacion de
infraestructuras teniendo también informacion dado en su buen grado de
utilizacion, la linea de crédito podra venir a ser renovada en el futuro préximo.
Portugal permanece siendo el principal parcero comercial de Angola, y sus
empresas tienen una fuerte presencia en los sectores de la construccion y de la
banca, Portugal es igualmente un importante exportador de productos
alimentares y bebidas, y Angola es principal inversionista en Portugal con

actividades que van desde la energia las telecomunicaciones y la banca.
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Estados Unidos de América (EUA)

Los Estados Unidos de América y Angola establecieron relaciones diplomaticas
formales en 1993.El sector de la energia estan en el centro de las relaciones
angolano-americanas. Subrayada la importancia estratégica del petroleo
angolano para la politica de seguridad energética de los EUA, participaron en
parceria con Angola en la remocion de las minas terrestres. El Ex-ImBank
norte-americano dispone de una linea de crédito de apoyo a las exportaciones
norte-americanas para Angola y Camara del Comercio Estados Unidos-Angola
dedicase a la promocion del comercio e inversion entre los dos paises.

India

Las exportaciones de la India para Angola y sus inversiones en este pais
crecieron considerablemente desde 2002. El comércio bilateral que era apenas
de USD 150 milhdes en 2005-06 ultrapasso os USD 4.3 mil milhées durante
2009-10. Os principais produtos de exportacion para Angola incluye tractores,
vehiculos, maquinaria e implementos agricolas, produtos farmacéuticos y de
cosmeético, te, arroz, bebidas espirituosas y otras, couro terminado, papel y
produtos madereros, bien como produtos derivados del petréleo. La principal
importacion de la India proveniente de Angola es el petroleo.

Africa de Sur

Las relaciones de Angola con Africa del Sur han sido reforzadas en los Ultimos
afos. Ambos paises tienen relaciones comerciales que inclui la cooperacién en
el sector petrolero, para permitir la compafiia petrolera estatal sur-africana
Petrosa y angolana Sonangol trabajaren conjuntamente en proyectos
petroleros en las areas de exploracion, refinaria y distribucién del petréleo. El
sector minero angolano es también de interese para las compafias mineras
sur-africanas, la renovacion de las relaciones entre Africa de Sur y Angola es
un indicador de una nueva era para la region Austral de Africa, con dos
potencias regionales a cooperaren diplomaticamente y promover el comercio
regional.

Brasil

Angola tiene fuertes lazos histéricos, culturales y econdmicos con Brasil.
Inimeras empresas brasileiras operan en Angola, incluyendo empresas de
renombre como la Petrobras, Andrade Gutiérrez, Odebrecht, Camargo Corréa y

Queiroz Galvao. Las empresas brasileiras son responsables por algunos
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proyectos de infraestructura importantes en Angola, de que es ejemplo el
Barrage Hidroeléctrica de Capanda en el Rio Kwanza. El Banco del Brasil tiene
también una representacion en Luanda. Brasil tiene tres lineas de crédito con
Angola para financiar la exportacion de bienes y servicios.

Reino Unido

La importancia estratégica para las necesidades energéticas britanicas y del
Reino Unido tiene la busqueda de reforzar las relaciones con Angola. En marzo
de 2009, el gobierno britdnico reabrié su linea de crédito para exportaciones
con Angola con un valor hasta 70 millones de ddélares americanos para
inversiones enteramente privados. La British Petroleum (BP) es una de las
principales companias petroliferas en Angola y el Standard Chartered, uno de
los mayores bancos britanicos, dispone de una posicién privilegiada diante la
Sonangol Finance Limitad. Por ultimo, la Lonrho, el grupo inversionista britanico,
esta activo en los sectores angolanos de transporte aéreo y la agricultura. La
compafiia petrolifera nacional angolana Sonangol y la compafia aérea de
bandera TAAG tienen escritorios en la capital britanica.

Francia

Las relaciones entre Angola y Francia comenzaran en enero de 1977. Existen
cerca de 70 empresas francesas operando en Luanda y cerca de 2.500
ciudadanos franceses trabajando en Angola. La compafiia petrolifera francesa
Total es una de las mas importantes productoras de petroleo presentes en
Angola. El envolvimiento de la Total en las aguas profundas y ultra-profundas
de la cuenca del rio Kwanza significara una inversion en la orden de los 2 a 3
mil millones de ddlares americanos por afio. Las empresas francesas estan
igualmente presentes en los sectores no-petroliferos. La Castell, que
permanecié en Angola durante la guerra, es uno de los accionistas mayoritarios
de la empresa angolana de cervezas Cuca.

Relaciones con otros paises

Relaciones internacionales de Angola con otros paises. La historia de las
relaciones internacionales de Angola revela que, entre 1975 y 1989, el pais
estaba fuertemente alineado con la antigua Union Soviética y Cuba. Desde la
mudanza del sistema politico en 1991, Angola ha mejorado a sus relaciones
con paises occidentales y reforzados a sus ligaciones con otros paises de

expresion portuguesa. En 2006, Angola fue acepte en la OPEP (Organizacién
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de los Paises Exportadores de Petréleo), la cual presidio la Organizacion en
2009, y participo en la Cumbre del G8 en el mismo afio. En 2011, Angola
asumio la Presidencia del Grupo Economico Regional de la SADC.

El rdpido crecimiento econdmico de Angola no pasé desapercibido. Varios
paises de Africa, Europa e América Latina han procurado profundizar sus
relaciones comerciales con Angola en los ultimos tiempos. Diversas empresas
alemanas trabajan, invierten y financian proyectos en Angola.

Angola es el segundo mayor proveedor africano de petroleo para la Espafa,
después de Nigeria. Espafia exporta productos manufacturados, maquinaria,
herramientas y bienes agroindustriales para Angola. Tal como en el caso de
Portugal, Angola tiene venido a tornarse cada vez mas un destino importante
para los jovenes espafioles.

Argentina esta igualmente determinada en aumentar su comercio con Angola.
En 2012, los cambios comerciales entre los dos paises atingieron cerca de
1.500 millones de euros. Argentina puede disponer know-how y experiencia en
el area de la agricultura y agro-negocio, una prioridad de desarrollo central para
Angola. En cambio, Angola podra vender gas en este pais de América Latina.
Relaciones con la UE

Angola es un pais ACP. También pertenece a la region SADC (Comunidad de
Desarrollo del Africa Austral). Algunos paises de dicha Comunidad firmaron un
EPA interino el 4 de junio del 2009 (Lesoto, Suazilandia y Botsuana).

Angola se beneficia de la iniciativa de acceso preferencial al mercado europeo
"Everything but ", EBA. Incluso después de su prevista transicion de pais
menos desarrollado (Least Developed Country, LDC) a pais de renta media
(Middle Income Country, MIC), Angola continuara beneficiindose en los
proximos afios del beneficio de la mencionada EBA. No parece haber interés
por parte de Angola en firmar un EPA definitivo, ya que es un pais que lo que
exporta es casi solo petréleo y se beneficia de la iniciativa EBA. En este marco
resulta dificil que las autoridades angolefias cambien el marco institucional de
sus relaciones con la UE. El Programa Indicativo Nacional para Angola del
actual Xl FED (2014-2020) asciende a 210 millones de euros, que se reparten
en: formacion profesional y formacion técnica (45 M€), agricultura sostenible
(84 ME€), asi como agua y saneamiento (65 M€). Adicionalmente, el Programa

contempla la financiacion de medidas en favor de la sociedad civil y de otras,
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por un importe total de 16 M€. Los principales paises importadores de la UE en
2015 fueron Portugal, Espafia y Francia mientras que los principales
exportadores fueron Portugal, Reino Unido y Bélgica. Los cambios comerciales
entre la unidn europea y Angola cayeron mas de la mitad entre 2014 y 2016,
con las exportaciones y las importaciones la disminucion fue de 50% con un
saldo desfavorable para los europeos de 787 de millones de euros.

De acuerdo con los datos de eurostat disponibilidades a lusa, los cambios
comerciales entre os 28 paises europeos que todavia constituyen la UE y
Angola cayeron de 16,1 mil millones de euros en 2014, para 7,5 mil millones en
el afio pasado, registrandose quiebras sensible idénticas quiera en las
exportaciones, quiera en las importaciones de Angola. Los cambios contindan
desfavorables para europeos, mas en menor valor debido la reduccion de los
cambios comerciales, teniendo bajado de 2,6 mil millones en 2014, para 3,1 en
el aflo siguiente y 787,9 millones en el pasado. Los datos de 2017, que
contemplan apenas los meses de enero y agosto muestran una inversion de la
tendencia, con la balanza comercial a ser favorable a UE en 1,2 mil millones de
euros, esencialmente a través de una fuerte reduccion en las compras
europeos a Angola, compuestas en la gran mayoria por el petréleo.

El freno econémico de Angola, que en el afio pasado debe ter registrado una
recepcion de 0,7, y que las previsiones de los analistas apuntan para una
recuperacién este afio, mas también la fuerte caida del precio del petroleo
desde la mitad de 2014 justificd la disminucion del valor de las importaciones
de esta materia-prima.  En el dltimo relatoria del banco africano para el
desarrollo, de la organizacién para la cooperacién y desarrollo econémico y de
las naciones unidas, perspectivas econémico africanas, divulgado en mayo,
estas organizaciones llamaban la atencion para la necesidad de “atacar de
forma mas significativa a dependencia del petroleo, diversificar la economia y
reducir las vulnerabilidades”, el freno en la economia no petrolifera en un
contexto en que los sectores industriales, de la construccion y de los servicios
ajustaron a los cortes en lo consumo privado y en lo inversién publico, explica
el resultado de la evolucion del crecimiento do PIB en el afio pasado.(portal de
angola,2017).
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Grafico 3.4. Intercambio comercial entre la Unién Europea y Angola.
Grafico # X. Intercambio comercial entre la Unidn
Europea y Angola, en millones de ddlares
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Fuente: S. G. Comercio (ver anexo 6)

Principales integraciones

En la vertiente multilateral, Angola es miembro de varias organizaciones

internacionales y regionales, mercado economico angolefio es miembro del

pleno directo de la organizacion econémica regional nombradamente:

+
+

+
+
+

Comunidad para el desarrollo da Africa Austral (SADC)

EL tripartido econdmico africano (CEA) sera de vital importancia para la
creacion de la comunidad mercado comun de la africa oriental y austral
(COMESA)

EAC-comunidad de los paises de la &frica del leste

Comunidad Econémica de los Estados de Africa Central (CEEAC).

Banco africano de desarrollo (BAfD)

A nivel internacional Angola es miembro de las siguientes organizaciones:

+
+
+

-

Banco mundial (BM)

Organizacion mundial del comercio (OMC)

Conferencia de las naciones unidas para el comercio y el desarrollo
(UNCTAD)

Organizacion mundial del café (OMC)

Fondo monetario internacional (FMI)

Organizacion de paises exportadores de Petréleo (OPEP
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Tabla 3.2.Principales socios comerciales de Angola

Ranking Paises clientes Cuota Paises suministradores Cuota

g China 52,9% China 17,7%
z India 6,3% Portugal 16,1%
30 Estados Unidos 5,6% Estados Unidos 8,0%
4° Taiwan 4,4 % Brasil 1,6%

Fuente: INE (de Angola) 3er trimestre 2017.

Oportunidades comerciales

Los sectores y subsectores mas importantes con oportunidades de negocio son
los siguientes:

Energia eléctrica (generacién, transporte y distribucion), agua y saneamiento;
tratamiento de los residuos solidos, hospitales y material sanitario, desarrollos
agroindustriales, equipamiento de transporte, equipamiento auxiliar para la
industria extractiva (diamantes, extraccion de petrdleo y refino), productos
guimicos, maquinaria y materiales de construccion, componentes de
automocion y equipos de telecomunicaciones y maquinaria agricola.

Angola carece de especializacién y es un pais emergente donde todos los
sectores necesitan desarrollarse todavia en cierta medida. Entre éstos se
pueden citar los siguientes:

Agroalimentario: la importaciéon actualmente procede en su gran mayoria de
Portugal, Brasil y Sudafrica, habria oportunidades para productos espafioles
como aceite de oliva, aceituna de mesa, conservas vegetales y de pescado,
leche y derivados lacteos, harina, arroces y pastas, agua, zumos de frutas,
cerveza y vino. El gusto local estd muy adaptado al portugués lo que es una
ventaja pero puede ser también un inconveniente porque dichos productos se
encuentran muy presentes en el mercado y son competencia de los espafioles.
Bienes de consumo: la oferta actual estd mas diversificada. Habria
oportunidades para electrodomésticos (linea blanca); mobiliario; confeccion;
calzado; perfumeria y cosmética; parafarmacia y articulos de limpieza.
Productos industriales y bienes de equipo. Su exportacion aparece vinculada
con algun proyecto realizado por empresas espafiolas o con inversiones de

empresas extranjeras en Angola. (Informe econémico de Angola, 2017)
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3.3. Fase lll. Propuestas de medidas

Etapa 1. Recomendaciones tedricas de politica comercial de Angola

Paso 1. En las relaciones comerciales

Se considera que se deben analizar un conjunto de ideas conceptuales y

futuras dentro de las politicas macroeconémicas, y teniendo en cuenta la

balanza de pago teniendo en cuenta las exportaciones e importaciones, se

proponen las siguientes:

*

*

Disefiar los indicadores de gestion apropiados para medir el comercio
exterior para lograr un comercio eficiente.

Contribucion al crecimiento comercial de unas empresas, y de lograrse
esto, al crecimiento también del empleo y de economia de una region.
Proponer un proyecto para el desarrollo duradero y eficaz de comercio
exterior que trata de reforzar la capacidad de los actores principales en
la escena del desarrollo comercial para permitirles jugar un papel activo
en las negociaciones comerciales multilaterales que responda a las
necesidades de crecimiento econémico de Angola y al desarrollo del
comercio como el motor de crecimiento y reduccion de la pobreza.
Acercarse lo mas posible a una balanza de pago y comercial favorable.
Debe de concentrar sus esfuerzos en las actuales relaciones
comerciales que posee, buscando mercados mas amplios se debe de
especializar en cubrir y satisfacer las necesidades y exigencias de sus

actuales socios comerciales.

Politica comercial

En la cuenta corriente:

*

Estudiar los bienes en que puede especializarse para su exportacion a
terceros.

Repensar a que otros paises puede ampliar sus exportaciones.

En el comercio de servicios tener en cuenta al turismo y la agricultura
dentro de las tendencias mas recientes, como una fuente importante de
obtencion de ingresos por exportacion.

Tener mas intercambio con paises africanos.

Instrumentar una politica comercial que se acerque a la competitividad

internacional.
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En la cuenta capital y financiera
En la cuenta de capital y reforzando alguna de las medidas dentro de la politica
fiscal:

+ Hacer inversiones extranjeras directas jugando un rol importante para
gue no sean una minima ampliacion de las capacidades productivas
existentes que apenas aporte ganancias.

+ Realizar venta de activos que prometan un alto volumen de ventas
futuras.

+ Hacer inversiones extranjeras directas que sean realmente una apuesta
al futuro y donde las ganancias sean equilibradas entre las partes.

Es importante trabajar en la determinacion de las variables inducidas dentro
del conjunto de variables macroeconémicas porque de su regulacién
dependera la proyeccién de la Economia Nacional al exterior con importantes
resultados econdmicos. Se lograra una buena politica econémica exterior, si se
logran buenas politicas fiscal y monetaria.

Paso 2.En toda macroeconomia

Politica fiscal

La base para desarrollar un eficiente comercio mundial es el crecimiento del
PIB y de los ingresos lo cual permitira conocer en qué punto se esta y cuanto
falta para alcanzar un estado deseado. Angola tiene que proyectar con
eficiencia y eficacia la salida de la crisis econ6mica. Para ello debe tomar un
conjunto de medidas entre las cuales debe encontrarse las siguientes:

+ Readecuar su ineficiente gestion macroeconémica

+ Invertir ampliamente en el sector agricola de amplias posibilidades de
explotacion.

+ Proponerse la ampliacion de empresas ya existentes que generen
mayores empleos.

+ Incrementar la capacitacion técnica y profesional en materia de comercio
y marketing.

+ Estudiar los incentivos del gasto pulblico o la politica impositiva para
producir bienes comercializables.

Politica monetaria: Es el segundo instrumento de politica macroeconomica. La

utilizan los Gobiernos cuando gestionan el dinero, el crédito y el sistema
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bancario del pais; es dirigida por el Banco Central quien puede regular la
cantidad de dinero de que dispone la economia.

Para tener acceso a buenos créditos es importante para cualquier sector o pais
contar con capacidad de pago. Angola tiene una alta deuda externa e incurre
en altos pagos por servicio de la deuda donde en ocasiones ha superado al
crecimiento obtenido del PIB y presenta una alta inflacion desde el comienzo
de esta década cuya tendencia es al alta.

Para ello debe tomar un conjunto de medidas entre las cuales debe
encontrarse las siguientes:

+ El Banco central, como asesor econémico debe hacer una mejor
regulacion de la circulacibn monetaria, el tipo de interés y la
disponibilidad de créditos para incidir de forma importante en las
decisiones de inversion.

+ De no conseguir la condenaciéon de la deuda debe asegurar la
continuidad de los pagos internacionales.

+ Endurecer la politica monetaria para adecuarla lo mas posible a la
apreciacion de la moneda la cual se encuentra, actualmente depreciada.

Es importante trabajar en la determinacién de las variables inducidas dentro del
conjunto de variables macroeconémicas porque de su regulacion dependera la
proyeccion de la Economia Nacional al exterior con importantes resultados
econdémicos. Se logrard una buena politica econémica exterior, si se logran
buenas politicas fiscal y monetaria.

Conclusion parcial

La Republica de Angola ha tenido un desarrollo inestable de sus relaciones
comerciales y se proponen algunas medidas que pueden contribuir a enfocar
los resultados comerciales en la direccion del crecimiento econémico, y la
necesidad de adoptar reformas estructurales que no sean lentas aunque se
establezcan prioridades y urgencias a resolver para evitar un mayor deterioro y

poder encaminar la estabilidad de la economia.
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Conclusiones

Una vez analizada la situacion econémica de la Republica de Angola y con
especial énfasis la situacion comercial, se ha llegado a las siguientes
conclusiones de forma muy precisa:

+ Se utiliza un conjunto de categorias e indicadores a partir de un amplio
grupo de variables macroeconoémicas revisadas en la literatura universal,
los cuales sirvieron de base para analizar los probleméatica comercial y
donde resultaron de mucha importancia para arribar a conclusiones.

+ El procedimiento diseflado estad compuesto por tres fases y tres etapas.
La primera etapa esta compuesta por tres pasos, la segunda con uno
solo y la tercera en dos pasos que permitieron diagnosticar a la
Republica de Angola, compilar datos comerciales y realizar propuesta de
medidas.

+ Con la aplicacién del procedimiento se plantean medidas que en el
orden tedrico se consideran que puedan ser analizadas para ser
tomadas en consideracibn a la hora de readecuar la politica
macroecondémica y asi, poder lograr la estabilidad econémica con el
mejor funcionamiento de las relaciones comerciales dentro de ellas:

La politica comercial la cual debe tener en cuenta el sector a desarrollar y la
busqueda de mercados mas cercanos tecnolégicamente, sobrevalorar sus
exportaciones, y disefiar productos para exportar.

La politica fiscal debe proyectarse fuertemente en las inversiones.

La politica monetaria debe proyectarse a corregir desequilibrios financieros.

La politica econdmica exterior debe diversificar la economia a través de la

produccion de otros recursos ademas del petroleo.
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Recomendaciones

A partir del analisis realizado en el presente trabajo, se proponen en el orden

tedrico las siguientes recomendaciones derivadas del mismo:

*

Que el documento sea estudiado por los 6rganos competentes y pueda
ser tenido en cuenta a la hora de tomar decisiones.

De ser estudiado, que se tomen acciones para desarrollar algunas de las
medidas en sus correspondientes areas claves.

Que se emplee como material de consulta en el analisis de las
relaciones comerciales.

Que sea estudiada la posibilidad de proyectarse con algunas de las

medidas propuestas.
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Anexos

Anexo 1. Procedimiento de marketing.

| R |
| Pl ¢ P

Coopernacitn econdmuca, 1eCInca,
relacromes comnerciales prodactvas,
COOTeTRcItm sector sabad educacida et

23dud enmme oo relacroces
comnerciales, cooperacida
tecznca.  leptunacsd o de
Estados e vias Pobserno
Se Aoz
Taswan
Relaciones
Sustantivas

Fuente: Procedimiento de marketing elaborado por Dosaglies Saez.

Anexo 2. PIB por sectores

Agricultura 2,5 4,6 7,3
Diamante y otros 3,2 1 0,5
Petréleo 7,8 4.8 1,8
Industria transformadora | 6 3,1 4
Construccion 3,5 3,1 2,3
Energia 40,2
servicios 2,2 2.4 5,1
otros 1,1 0 0

Fuente: informe econdmico del gobierno de Angola
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Anexo 3: Principales indicadores macroeconomicos
DATOS ECONOMICOS 2015 2016 2017 Ultima cifra
disponible
Evolucion del PIB (%) 3.0 0.6 2.7 1.6 (2018 p.)
PIB por habitante ($) 3.874 3514 4.007 | 4.165 (2018 p.)
128.303 (2018
PIB absoluto (M$ corrientes) 102.627 101.459 119.426 D)
IPC (variacion oltimos 12
. 0 14,3 41,9 30,3 31,3 (2018 p.)
Tipo de interes de referencia 17 2017 20 22,8 (2018 p.)
Desempleo (9%) 24,2 N.D. N.D. N.D.
Exportaciones (M€) 35.178 31.100 34.800 42.700 (203
3.612 (en- 3.612 (en-
Exportaciones de la UE (M€) 5.396 3.738 noviembre noviembre
2017) 2017)
Importaciones (M€) 21.536 19.200 19.500 24.200 (20:3
2.091 (en- 2.091 (en-
Importaciones de UE (M$) 8.842 4639 noviembre noviembre
2017) 2017)
IED recibida (M$) N.D. N.D. N.D. N.D.
IED emitida (M$) N.D. N.D. N.D. N.D.
g%}m por cuenta corriente (% -7.95 -7.9 51 -4,3 (2018 p.)
Reservas exteriores, excluido 15.770 (2018
oro (M$) 23.791 22.208 16.600 D)
Saldo presupuestario (% PIB) -5.2 -6.8 -6.9 -6.4 (2018 p.)
Deuda externa (%PIB) 405 431 37.6 (e) 49,2 (2018 p.)
135 (dic. 165 (dic. 165
Tipo de cambio ($/Kw) 2015) 2016 165 (dic.2017) (junio.2017)
% servicio de la
Seasdnex lones 19.96 31.8 31,64 (e) 31,64 (e)
Tamano sector publico (%
incresos presupuesio PIE) 32,3 28,8 | 30,3 (2017 p)) 32,7 (2018 p.)

Fuente: informe econdémico de Angola 2018

Anexo 4: balanza de pagos

Cuenta corriente 13.841,2 8.145,1 -3.747,5 | -10.272,8 | -3.071,0
Balanza comercial 47.377 41.903 30.583 | 12.488,6 | 14.548,4
exportacion 71.093 68.246 59.169 | 33.181 27.588,9
petroleo 69.716 66.902 57.641 | 31.895 26.366
No petrolifera 1.377 1.344 1.528 1.286,2 1.222,8
importacion -23.716 -26.343 -28.586 | -20.692 -13.040,5
Balanza de servicio -21.339 -21.530 -23.246 | -16.020 -11.905,6
Balanza de renta -10.421 -9.900 -8.894 -5.907 -5.259,5
Cuenta capital 4.4 0,6 1,6 6,3 0,6

Saldo de la cuenta| 13.845,6 8.145,7 -3.749,1 | 10.279,1 | -3.070,4
corriente y capital

Cuenta financiera 11.408,7 8.804,1 -3.433,6 | -9.956,7 | -5.624,6
Errores y omisiones -2.436,9 658,4 312,2 309,9 -2.554,2

Fuente: elaboraciéon propia a partir de datos de la informe econémico de
Angola.
En 2016 el déficit por cuenta corriente alcanzé el 7,9% del PIB y en el 2017 un
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5,1%. Se prevé que en 2018 dicho déficit se reduzca hasta el 4,3% del PIB.

Anexo 5. Cuadro de productos exportado e importados

1 combustibles 74,3% Maquinaria, equipo y aparatos 22,2%

2 Productos  agricolas vy | 21,3% Productos agricolas y | 19,2%
alimentares alimentares

3 Maquinarias, equipo Yy |0,7% Vehiculos 'y  material de | 9,3 %
aparatos transporte

4 Vehiculos y material de | 0,2% Productos quimicos 7,7%
transporte

Fuente: International Trade Center

Anexo 6. Intercambio comercial entre la Unién Europea y Angola, en

millones de délares.

Fuente: S. G. Comercio




